
CHILE:SQM apuesta
por expansión del
hidróxido de LITIO

MEXICO:Mineras de 
Canadá operan 60% 
del ORO mexicano

AMERICA LATINA MINERA

MEXICO:Mineras de 
Canadá operan 60% 
del ORO mexicano

CHILE:SQM apuesta
por expansión del
hidróxido de LITIO

MEXICO: política e incer-
tidumbre frena inversión
minera y van a ChilePerú

MEXICO: política e incer-
tidumbre frena inversión
minera y van a ChilePerú

ARGENTINA:YPF perdió 
en 2020 US$770 millones



       En México operan 238 mineras de capital foráneo, de las 
cuales 153 son de Canadá, 32 de EU, 14 de China y nueve 
de Australia, que en conjunto acumulan mil 177 proyectos de 
todo tipo en 25 estados. 
        Ciudad de México. Seis de las 10 minas de oro más importantes 
del país están en manos de empresas canadienses, según datos ofi-
ciales, lo que da como resultado que casi 60 por ciento de ese metal 
precioso, considerado como el más importante del mundo, que se 
extrae de suelo mexicano, sea propiedad de una minera de Canadá, 
de acuerdo con datos oficiales.
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Yacimiento Los Filos, en Carrizalillo, 
de la canadiense Equinox Gold, de donde 
extrae  5 mil 600 kilos anuales de oro.

        Con más de 70 mil kilogramos de oro anuales, que representan 
64 mil millones de pesos, México es el noveno productor a escala 
mundial, debajo de China, Australia, Rusia, Estados Unidos, Canadá, 
Indonesia, Perú y Ghana, informó la Cámara Minera de México.
         Del total que produce México, cerca de 60 mil kilogramos salen 
de sus 10 minas de oro más grandes, de las cuales, seis son explo-
tadas por empresas canadienses, que son Torex Gold, Agnico Eagle 
Mines, Equinox Gold, Alamos Gold, Pan American Silver y First Ma-
jestic, indica información de la Secretaría de Economía. En tanto, dos 
están controladas por Fresnillo, una minera mexicana, y dos más por 
empresas de capital estadunidense: Coeur Mining y Newmont.



        No obstante, las empresas canadienses dominan el mercado, 
pues de sus seis minas extraen anualmente alrededor de 35 mil kilo-
gramos; 60 por ciento del total de oro; en tanto, las mexicanas, sacan 
17 mil 300 kilos, 30 por ciento y las estadunidenses, 6 mil 800 kilos, 
10 por ciento del total, según la información oficial.

PRESIDENTE MEXICANO DICE  QUE MINERAS NO PAGAN 
LOS IMPUESTOS ESTABLECIDOS

       Las mineras canadienses se encuentran bajo la lupa del gobier-
no, dado que en varias ocasiones el presidente Andrés Manuel López 
Obrador las ha acusado de no pagar los impuestos establecidos, de 
adueñarse de tierras y de pagar menos a sus trabajadores en México 
respecto de su país de origen.

       Apenas hace unos días, First Majestic (una de las mineras ca-
nadienses que tiene en su poder una de las minas de oro más redi-
tuables del país) informó que comenzará un arbitraje internacional 
contra México, al no reconocer un cobro de 500 millones de dólares 
que le hace el Servicio de Administración Tributaria por impuestos 
atrasados.

PREFERENCIAS A MINERAS EXTRANJERAS
        Se estima que en México, alrededor de 75 por ciento de las con-
cesiones mineras que se concedieron en administraciones pasadas 
(en la actual no se ha dado ninguna) fueron a mineras extranjeras, la 
mayoría a canadienses, indican datos de la Secretaría de Economía.

        De hecho, de acuerdo con la dirección general de desarrollo 
minero, en México operan 238 empresas con capital extranjero, de 
las cuales 153 son de Canadá, 32 de Estados Unidos, 14 de China y 
nueve de Australia.

        En tanto, en 25 estados del país existen mil 177 proyectos mine-
ros de todo tipo en manos de compañías extranjeras, de los cuales 
503 están en etapa de exploración, 96 en producción y 49 en etapa de 
desarrollo. Mientras que 523 proyectos están detenidos y en revisión 
y seis operaciones cerraron.

        En lo que se refiere a las 10 minas de oro más grande del país, la 
principal se ubica en Sonora y se llama La Herradura, pertenece a la 

minera mexicana Fresnillo y produce alrededor de 13 mil 700 kilogra-
mos anuales.

         En Guerrero, Torex Gold opera la mina Limón-Guajes, de donde 
extrae 13 mil kilos al año; en Chihuahua, Agnico Eagle Mines tiene 
Pinos Altos, que le deja 5 mil 800 kilos; en Guerrero, Equinox Gold 
explota Los Filos, con 5 mil 600 kilos, y en Sonora, Alamos Gold tiene 
la mina Mulatos, con 4 mil kilos anuales, todas de Canadá.

       En tanto, en Zacatecas, la estadunidense Newmont opera la mina 
Peñasquito, de donde extrae 3 mil 700 kilos al año; en Sonora, la 
mexicana Fresnillo tiene Noche Buena, de donde obtiene 3 mil 600 ki-
los; en Chihuahua, la canadiense Pan American Silver saca 3 mil 300 
kilos de la mina Dolores. 

       En el estado de Chihuahua , Coeur Mining, también de EU, consi-
gue 3 mil 200 kilos de Palmarejo, y en Durango, First Majestic extrae 
2 mil 400 kilos anuales de la mina San Dimas.

MEXICO ES EL MAYOR PRODUCTOR DE PLATA
       Las empresas canadienses no se limitan al oro, también tiene 
presencia en la extracción de todos los tipos de metales, como por 
ejemplo en la plata, metal del cual México es el mayor productor mun-
dial. En este sector, de las 10 minas más importantes del país, tres 
están en manos de canadienses: La Colorada, en Zacatecas, de Pan 
American Silver; San José en Oaxaca, de Fortuna Silver, y San Dimas 
en Durango, de First Majestic.



     Es probable que el gran sector minero de México experimente 
cierta recuperación este año después de la recesión inducida por la 
pandemia de 2020, pero un líder clave de la industria dijo que teme 
que el aumento del riesgo político frene el crecimiento a medida que 
las empresas concentren nuevas inversiones en otros lugares.
        Fernando Alanis, presidente de la Cámara Minera de México Ca-
mimex, dijo en una entrevista que las crecientes dudas sobre políti-
cas gubernamentales como permisos y concesiones llevarán a al me-
nos una docena de empresas a trasladar nuevas inversiones a países 
más atractivos como Perú y Chile este año.
      “En 2021, creo que estamos empezando a ver otros factores (ne-
gativos) que no tienen nada que ver con covid”, dijo el jueves por la 
noche, citando específicamente la incertidumbre de los inversores.

        Alrededor de una docena de empresas mineras, dijo, “están di-
ciendo que harán sus próximas inversiones en otro lugar”, ya que 
los problemas regulatorios y fiscales de México lo han hecho menos 
atractivo que los centros mineros de América del Sur.
           Las publicaciones comerciales han informado recientemente que 
las empresas con proyectos mexicanos importantes, como Argonaut 
Gold Inc, Excellon Resources Inc y Sierra Metals Inc, probablemente 
estén buscando fuera del país para fomentar un nuevo crecimiento.
          México es el mayor productor de plata del mundo, responsable 
de casi una cuarta parte de la producción mundial, así como uno de 
los diez principales productores de oro y cobre.
         Alanis, quien hasta principios de este año fue el director ejecuti-
vo durante mucho tiempo de Industrias Peñoles, dijo que espera que 
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El sector minero mexicano tiene la capacidad para asumir un rol vital 
en la recuperación económica del país tras la pandemia de Covid-19, 
pues al tratarse de una actividad esencial, abastece prácticamente a 
toda la industria del país, dijo la Cámara Minera de México (Camimex).
      “Somos un sector que ha trabajado activamente para ayudar a controlar la 
pandemia en las zonas en donde opera y ha sido reconocido como parte de la 
solución y una de las actividades económicas que pueden acelerar la reactiva-
ción económica”, dijo Fernando Alanís Ortega, presidente de la Camimex en 
videoconferencia para presentar el Informe Anual 2020 del organismo.
      El año pasado, el Producto Interno Bruto (PIB) de la industria minero y me-
talúrgica representó 8.1 por ciento de la actividad industrial y 2.3 por ciento de 
la actividad nacional, comentó.
    La actual pandemia de Covid-19 ha tenido un “profundo impacto” en temas 
sociales y económicos, pero es esencial que la minería trabaje para contribuir a 
la recuperación del país, pues el año pasado, en el sector se mantuvieron poco 
más de 379 mil plazas laborales directos. Precisó que el ingreso en el campo 
laboral de la minería es 39% superior al promedio nacional, mencionó.La mine-
ría es parte de la solución como sector estratégico que impulsa el desarrollo y 
las condiciones de bienestar de México, sus regiones y comunidades”, explicó 

     Es probable que el gran sector minero de México expe-
rimente cierta recuperación este año después de la rece-
sión inducida por la pandemia de 2020, pero un líder cla-
ve de la industria dijo que teme que el aumento del riesgo 
político frene el crecimiento a medida que las empresas 
concentren nuevas inversiones en otros lugares.
        Fernando Alanis, presidente de la Cámara Minera de 
México Camimex, dijo en una entrevista que las crecien-
tes dudas sobre políticas gubernamentales como permi-
sos y concesiones llevarán a al menos una docena de 
empresas a trasladar nuevas inversiones a países más 
atractivos como Perú y Chile este año.
      “En 2021, creo que estamos empezando a ver otros 
factores (negativos) que no tienen nada que ver con co-
vid”, dijo el jueves por la noche, citando específicamente 
la incertidumbre de los inversores.
        Alrededor de una docena de empresas mineras, dijo, 
“están diciendo que harán sus próximas inversiones en 
otro lugar”, ya que los problemas regulatorios y fiscales 
de México lo han hecho menos atractivo que los centros 
mineros de América del Sur.
           Las publicaciones comerciales han informado 
recientemente que las empresas con proyectos mexica-
nos importantes, como Argonaut Gold Inc, Excellon Resources Inc y 
Sierra Metals Inc, probablemente estén buscando fuera del país para 
fomentar un nuevo crecimiento.
          México es el mayor productor de plata del mundo, responsable 
de casi una cuarta parte de la producción mundial, así como uno de 
los diez principales productores de oro y cobre.
         Alanis, quien hasta principios de este año fue el director eje-
cutivo durante mucho tiempo de Industrias Peñoles, dijo que espera 
que la inversión en la minería mexicana este año se mantenga en los 
niveles de 2020 de alrededor de $ 2.8 mil millones, a pesar de que el 
sector estuvo completamente cerrado durante dos meses. año debi-
do a las restricciones pandémicas.Dijo que el valor de la producción 
del sector este año probablemente alcanzará los niveles de 2019, o 
alrededor de $ 11,9 mil millones, impulsado por precios más altos.

     Alanis elogió las señales provenientes de la nueva ministra de eco-
nomía de México, Tatiana Clouthier, quien supervisa la minería y con 
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SQM, el segundo productor de litio del mundo, informó que esperaba 
duplicar pronto su objetivo de expandir la producción de hidróxido 
de litio de 30.000 a 60.000 toneladas a medida que se dispara la de-
manda de metal para baterías de vehículos eléctricos.

      El presidente ejecutivo, Ricardo Ramos, dijo en una llamada con 
analistas que las intenciones ya anunciadas de la compañía de ex-
pandir la capacidad de producción a 30.000 toneladas de hidróxido 
de litio “no eran suficientes”.

       Dijo que la compañía ahora tiene la tecnología para producir pro-
ductos de “muy bajo costo” y “alta calidad”.
 
        La compañía registró ventas récord de litio en el último trimestre 
de 2020, aunque los bajos precios del metal ultraligero continuaron 
afectando las ganancias de la compañía.

        Después de que la pandemia de coronavirus afectó las ganan-
cias el año pasado, se espera que SQM y sus pares como Albemarle 
saquen provecho de la creciente demanda de litio metálico para ba-
terías.

        SQM dijo que sus volúmenes de ventas de litio en el cuarto trimes-
tre aumentaron un 50% con respecto al trimestre anterior, alcanzando 
un récord de tres meses de más de 25.000 toneladas. Pero los precios 
se estancaron en $ 5,300 por tonelada, dijo la compañía, dejando los 
ingresos netos a la par con el mismo trimestre de 2019.

       “Creemos que esto podría ser el fondo de la tendencia decreciente 
de precios y que podríamos ver precios más altos durante la primera 
mitad de 2021”, dijo la compañía en un comunicado.
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           La compañía agregó que el crecimiento en auge en las ventas de 
vehículos eléctricos en el cuarto trimestre de 2020 estaba alimentan-
do el optimismo por precios y volúmenes más altos en los próximos 
meses.

       “Esperamos que este impulso continúe en 2021 y creemos que 
el crecimiento de la demanda de litio alcanzará casi el 25% este año”, 
dijo la compañía.

      SQM anunció el mes pasado que seguiría adelante con su Mt. 
Proyecto de litio de Holanda en Australia Occidental, una empresa 
conjunta con Wesfarmers Ltd. Se espera que el proyecto entre en 
funcionamiento en la segunda mitad de 2024, con una capacidad de 
producción inicial de 50.000 toneladas de hidróxido de litio de grado 
de batería.

           La compañía dijo que produjo más de 70.000 toneladas de car-
bonato de litio en sus operaciones en el salar de Atacama en Chile en 
2020.



        Más allá de los procesos judiciales tras los ca-
sos de corrupción regionales, el escándalo Ode-
brecht supuso un obstáculo más en el avance de 
los proyectos de infraestructura en América Lati-
na. Con las empresas brasileñas fuera de juego, 
grandes empresas de infraestructura europeas y 
chinas se han disputado los proyectos licitados 
en los últimos años.

       En los eventos por las licitaciones de proyec-
tos de infraestructura de 2000 a 2014 la bandera 
brasileña ondeó con fuerza y sin competencia. 
La “suerte” de Odebrecht, principalmente, pero 
también de empresas como OAS, Camargo Co-
rrea o Andrade Gutiérrez en los concursos era tal 
que era difícil ver a empresas de otras naciona-
lidades ganadoras de este tipo de procesos, sin 
estar en ningún tipo de consorcio con construc-
toras brasileñas.

      De hecho, en los círculos de la industria se 
comentaba con frecuencia que las empresas de 

dominio de las constructoras brasileñas, ahora demuestren su inte-
rés en dicho mercado, e incluso, ya empiecen a ganar espacio en los 
mismos”, dicen desde el estudio de abogados multilatino PPU.

       “La salida de las empresas brasileñas ofrece un plus de oportu-
nidad que antes no tenías, porque Odebrecht tenía una presencia im-
portante en la mayor parte de países. Ahora ese competidor no está, 
lo cual supone una oportunidad importante”, coincide Juan Carlos 
Martínez Lázaro, profesor de Economía en IE Business School.

Empresas de España y China ganan ahora protagonismo
       En la lista de grandes proyectos adjudicados en la región en los 
últimos años, de hecho, la española Acciona y China Communica-
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otros países declinaban participar, porque ya sabían que las barreras 
de entrada eran altas.

       Tras el estallido de lo que se conoció como “escándalo Odebrecht”, 
con la puesta en marcha del proceso Lava Jato en Brasil, que dejó fue-
ra del terreno de juego a grandes empresas brasileñas involucradas 
en contratos fraudulentos, las postulaciones y los resultados en los 
proyectos de infraestructura de América Latina han cambiado de for-
ma destacada.

      “Un impacto interesante de escándalo ha sido la apertura del mer-
cado a otras empresas, permitiendo que compañías que antes consi-
deraban no tener oportunidad en el mercado latinoamericano por el 



tions Construction Company (CCCC)  han cobrado espe-
cial protagonismo. Ambas compañías se han adjudicado 
distintos tramos del Tren Maya en México –en el caso de 
Acciona junto al Grupo México y CCC con la portuguesa 
Mota-Engil–.
       “Antes de la pandemia lo que más teníamos eran ju-
gadores españoles, que ya tenían presencia importante. 
Los chinos también estaban muy agresivos identifican-
do oportunidades como parte de la política del gobier-
no local de colocar dinero, tecnología y recursos por el 
mundo”, dice Juan José Cárdenas, EY Law Infrastructure 
Leader de EY.
        La historia de las empresas españolas en la región, 
como Acciona, OHL, FCC o ACS, se remonta ya a los años 
90 y se fortaleció durante la crisis local de 2008 –que llevó 
a sus empresas a internacionalizarse–. La apuesta chi-
na por la infraestructura latinoamericana, por su parte, se 
enmarca en la estrategia del país de facilitar su comercio 
con el mundo. Y entre las empresas que ejecutan hoy pro-
yectos licitados en los últimos años del gran país asiático 
se encuentran también China Harbour Engineering Com-
pany y China Railway 20 Bureau Group Corporation.
       “Las empresas chinas están muy involucradas en 
obras públicas y en algunas actividades muy específicas, 
mirando energía y cadenas productivas de exportación 
de granos y minerales”, dice Antonio Silveira, vicepresi-
dente de Infraestructura del Banco de Desarrollo de Amé-
rica Latina (CAF).

Oriente Medio. Quieren venir a las Américas, pero tienen un montón de 
preguntas institucionales y les preocupan los riesgos que afectan a la 
región”, dice el ejecutivo.

          “El gran reto que tenemos por delante es cómo hacemos para 
reemplazar a estos jugadores que eran dominantes en el mercado. El 
desafío es compartir a los jugadores españoles o los asiáticos un pi-
peline que sea lo suficientemente grande que les permita destinar re-
cursos para explicar esas oportunidades, porque saben que detrás de 
una hay una siguiente y una tercera”, dice Eduardo Oliveros, Strategy 
and Transactions Managing Partner de EY Perú, quien asegura que hay 
empresas japonesas y australianas también mirando la región.

       “Estas empresas [chinas] están cada vez más presentes y la 
ventaja que tienen es que cuentan con paquetes de financiación muy 
agresivos. Su inversión en infraestructura no depende tanto de la dis-
ponibilidad de fondos de los gobiernos o de bilaterales, sino de las 
propias financieras del país. En Asia y África han barrido a todos los 
competidores”, complementa Juan Carlos Martínez Lázaro.
       Para Silveira, los países de la región deben trabajar para atraer 
a inversionistas de una mayor variedad de países, como Corea del 
Sur, cuyas grandes constructoras en su proceso de internacionali-
zación todavía no recalan en América Latina. “Los coreanos tienen 
un tremendo interés por apalancar la internacionalización de sus em-
presas, más allá de los países donde ya operan, sobre todo en Asia y 



A cierre de diciembre de 2020, la deuda neta consolidada de Yaci-
mientos Petrolíferos Fiscales (YPF) totalizó US$ 7.076 millones, lo 
que supone una reducción de US$488 millones en comparación con 
el año anterior.YPF ha señalado que la contingencia sanitaria afectó 
de manera negativa a sus operaciones y estrategia. No obstante, la 
petrolera ha destacado su rápida reacción ante la situación. En el año 
de la pandemia, la cifra de negocio se situó en US$7.400 millones, un 
1,4% menos.
      La petrolera estatal argentina YPF registró unas pérdidas netas atribuidas 
de 69.649 millones de pesos argentinos (US$771 millones), una cifra que du-
plica los ‘números rojos’ del año anterior, cuando la compañía perdió 34.071 
millones de pesos (US$377 millones), debido al efecto de la pandemia en la in-
dustria del petróleo y los precios del crudo, según se desprende de su informe 
de cuentas anuales.

        La sociedad expropiada a Repsol en 2012  explicó que el año fiscal de 2020 
se vio muy afectado por los efectos de la pandemia y la caída en los precios del 
crudo. “Fue un año extremadamente desafiante para la industria del petróleo y 
gas a nivel mundial, y nosotros no fuimos la excepción”, ha remarcado.

      En este sentido, YPF ha señalado que la contingencia sanitaria afectó de 
manera negativa a sus operaciones y estrategia. No obstante, la petrolera ha 
destacado su rápida reacción ante la situación, ajustando la actividad y pro-
ducción y buscando eficiencias de costes, con el objetivo de preservar la sos-
tenibilidad financiera a largo plazo.

      En el año de la pandemia, la cifra de negocio en pesos de la empresa se 
situó en los 669.186 millones de pesos (US$7.400 millones), un 1,4% menos; 
mientras que en dólares la reducción fue del 31,8%, con US$9.376 millones.

        La diferencia de la contracción ente ambas divisas se explica por la ten-
dencia a la baja de los precios de realización en dólares de los principales pro-
ductos de la sociedad. Sin embargo, una vez que la demanda mostró signos de 
recuperación, la petrolera comenzó a partir de agosto a realizar ajustes periódi-
cos en el surtidor, lo que permitió estabilizar los precios netos en dólares.
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       La compañía multiplicó casi por tres sus ‘números rojos’ en el resulta-
do operativo, con 58.397 millones de pesos (US$646 millones). Sin embargo, 
el resultado bruto de explotación (Ebitda) ajustado en dólares se situó en los 
US$1.454 millones, un 59,7% menos.

          Aún así, los precios netos medidos en dólares se ubicaron alrededor de un 
15% por debajo de los niveles de 2019 y aproximadamente un 30% por debajo 
del promedio de los últimos 10 años.

          Por otra parte, la reducción de ingresos se vio afectada por la disminución 
del 29,9% en el volumen de naftas y la caída del 11,1% en gasoil. El peor regis-
tro se observó en abril, cuando los volúmenes de nafta y gasoil se contrajeron 
alrededor de un 70% y un 35%, respectivamente, debido al impacto de las me-
didas de aislamiento establecidas a finales de marzo.

        Desde entonces, la demanda mejoró de manera gradual y constante, con 
cifras que en diciembre suponían una reducción del 7% en nafta y del 5% en 
gasoil.

       Los costes asociados a ingresos en moneda local fueron de 626.212 mi-
llones de pesos (US$6.900 millones), un 8,8% más. De este modo, el resultado 
bruto alcanzó los 42.974 millones de pesos (US$476 millones), un 58,3% menos.



         Los gastos de comercialización crecieron un 44%, hasta los 71.835 mi-
llones de pesos (US$795 millones); los costes de administración se situaron 
en los 34.490 millones de pesos (US$382 millones), un 39,6% más; y la partida 
destinada a gastos de exploración cayó un 14,5%, con 5.846 millones de pesos 
(US$64,7 millones).

         De su lado, la amortización de propiedad, planta, equipo y otros activos 
intangibles tuvo un impacto positivo de 6.851 millones de pesos (US$75 mi-
llones) en el ejercicio, frente al efecto negativo de 41.429 millones de pesos 
(US$458 millones) del año anterior.

      La compañía multiplicó casi por tres sus ‘números rojos’ en el resulta-
do operativo, con 58.397 millones de pesos (US$646 millones). Sin embargo, 
el resultado bruto de explotación (Ebitda) ajustado en dólares se situó en los 
US$1.454 millones, un 59,7% menos.

        Entre octubre y diciembre, los ingresos de YPF en dólares fueron de 
US$2.270 millones, un 34,1% menos; mientras que la facturación en pesos se 
redujo en un 9,4%, hasta 187.473 millones de pesos (US$2.077 millones).

        El beneficio neto atribuido de la petrolera en el último trimestre del año 
alcanzó los 44.235 millones de pesos argentinos (US$490 millones), en contras-
te con las pérdidas de 10.476 millones de pesos (US$116 millones) del mismo 
periodo del año anterior.

         La deuda neta total se redujo en más de 400 millones. A cierre de diciembre 
de 2020, la deuda neta consolidada de YPF totalizó US$7.076 millones, lo que 
supone una reducción de US$488 millones en comparación con el año anterior.

       La disminución de deuda de la mayor petrolera de Argentina se debe a la 
reducción voluntaria de su posición de efectivo en US$251 millones, dado el 
alto coste de mantener la mayor parte de su liquidez en pesos y la potencial 
dilución en dólares generada por la devaluación del peso argentino.

          En esta línea, la compañía utilizó parte de este monto y efectivo generado 
por su operación para reducir los niveles de endeudamiento.

          El pasado mes de febrero YPF concluyó de manera exitosa una adhesión 
del 60% en un canje de US$413 millones de deuda que vencía en marzo de 2021.

Fresnillo  el mayor productor de plata primaria del mundo y el mayor pro-
ductor de oro de México obtuvo utilidades por  US$ 879,4 millones en el 
2020 pese a que que  producción total de plata en 2020 disminuyó un 3% a 
53,050 koz en comparación con 2019 (54,614 koz).

       La compañía dijo que la producción de plata marginalmente menor en comparación 
con 2019 se debió a las medidas preventivas de Covid-19 y una menor ley de mineral 
en Saucito, mitigada por una mayor ley en el cuerpo de mineral diseminado de San Ju-
lián y el procesamiento de mineral de desarrollo de nuestro nuevo Juanicipio. mía por 
primera vez.
    Fresnillo agregó que las operaciones mineras en las minas de oro a cielo abierto 
Herradura y Noche Buena se vieron afectadas por las restricciones operativas de Co-
vid-19 que afectaron los volúmenes de mineral depositado, lo que combinado con ni-
veles reducidos de mano de obra, resultó en una disminución de la producción de oro 
en un 12.1% a 769.6 koz, dentro de la guía revisada.
      La compañía reportó un sólido desempeño financiero con US $ 2.608,1 millones en 
ingresos ajustados en 2020, un aumento del 14,9% con respecto a 2019 debido prin-
cipalmente a mejores precios de los metales preciosos. La utilidad bruta aumentó en 
un 90,5% a US $ 879,4 millones, impulsada por una combinación de precios más altos 
y costos más bajos. Fresnillo declaró un dividendo a cuenta de 2,3 centavos de dólar 
por acción, con un dividendo final de 23,5 centavos de dólar por acción, lo que eleva el 
total del año a 25,8 centavos de dólar por acción.
      Fresnillo señaló que sigue siendo cauteloso para 2021 debido al impacto continuo 
de la pandemia en México. En 2021, Fresnillo espera una producción atribuible en el 
rango de 53.5 a 59.5 moz de plata (incluido Silverstream) y de 675 a 725 koz de oro.
      Fresnillo es el mayor productor de plata primaria del mundo y el mayor productor 
de oro de México. Fresnillo tiene siete minas en operación, todas en México: Fresnillo, 
Saucito, Ciénega (incluida la mina satélite San Ramón Las Casas Rosario & Cluster 
Cebollitas), Herradura, Soledad-Dipolos, Noche Buena y San Julián, tres proyectos de 
desarrollo y seis avanzados. proyectos de exploración.

Fresnillo, mina de plata Nº1 en Mé-
xico ganó US$ 879 millones el 2020



Feria-Convención Minera PDAC en Canadá
PDAC: Prospectors & Developers Association of Canada, (PDAC) es 
el evento anual más importante del mundo de la industria minera.La 
versión 2021 se realizará en formato virtual.
PDAC, del 7 al 10 de marzo 2021 en Toronto, Canadá.

ProEXPLO 2021 - XII Congreso Internacional 
Prospectores y Exploradores-proEXPLO en Perù

Feria en formato virtual - Organiza Instituto Ingenieros de Minas del 
Perú (IIMP) - Lima, del 5 al 7 de abril 2021

FERIA EXPOMIN 2021-Chile postergan para 
Octubre ó Noviembre 2021

La Feria y congreso de la minería de Latinoamérica programada en 
Antofagasta, del 19 al 23 de abril 2021 sufrió una tercera postergación 
para octubre o noviembzre 2021 en Santiago. Expomin es la mayor 
feria minera de Chile se realizará en campo ferial FISA

FERIA  EXPOMINA PERU 2021  - 14 al 16 de Julio  2021
Exposición internacional de minería en Perú - El organizador  anun-
cia que  Expomina Perú 2021 contará con más de 1270 stands en un 
área de más de 47,000 m², lo cual convertirá a Expomina en la primera 
feria convencional  del mundo que no aplicará las restricciones de la 
pandemia. Exhibirán maquinaria, tecnología, servicios y productos. 
Expomina organiza Rumbo Minero - Sede: Jockey Exhibition Center 
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para octubre o noviembzre 2021 en Santiago. Expomin es la mayor 
feria minera de Chile se realizará en campo ferial FISA

14 Simposium Internacional del Oro, Plata y Cobre
 postergan  hasta Mayo  de 2022

Organiza: Sociedad Nacional de Minería, Petróleo y Energía (SNMPE)
Fecha: Lima, Perú del 18 al 20 de mayo del año 2022.Sede: Hotel Wes-
tin - Centro de Convenciones

Barcelona Mining, Building Construmat 2021
Feria de minería y equipos de construcción - Organiza: Feria de Bar-
celona - Fecha: Del 1 al 3 junio 2021, España

Feria BIEL Light + Building Mining
Feria de ingeniería eléctrica e iluminación de campamentos - Buenos 
Aires, Argentina, del 08 al 11 de septiembre del 2021- Campo ferial La 
Rural Convention Center

FERIA INTERNACIONAL MINEXPO- USA 2021
La Feria Internacional de Minería - Maquinaria y equipos- Fecha: 28 - 
30 setiembre 2021 - Las Vegas Convention Center - USA

FERIA EXPONOR - ANTOFAGASTA - JUNIO 2022
      La Exhibición Internacional de Tecnologías e Innovaciones para
la Industria Minera y Energética (EXPONOR) se realizará en Antofa-
gasta, en  junio de 2022, luego de dos años de postergaciones

PERU:34ªCONVENCION MINERA PERUMIN - 
FERIA EXTEMIN 2022

Organizado por el Instituto de Ingenieros de Minas del Perú (IIMP- 
Lema: “Generando prosperidad para los Peruanos”-Fecha: setiembre 
del 2022 - Sede: Centro de Convenciones Cerro Juli - Arequipa - Perú

CONFERENCIA MUNDIAL DEL COBRE-CESCO WEEK 
La Conferencia Mundial del Cobre (CRU-CESCO WEEK) se efec-
tuará en Santiago de Chile, el 12 y 13 se abril, de manera virtual, 
en el marco de la Semana CESCO (Centro de Estudios del Cobre)
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INFORME SEMANAL DEL 
MERCADO INTERNACIONAL DEL COBRE 

Semana del 01 al 05 de marzo de 2021 

 
NOTICIAS ECONÓMICAS DE LA SEMANA CON 
INFLUENCIA SOBRE EL PRECIO DEL COBRE 
Comportamiento semanal del precio del cobre. 
 

 
Hoy el precio del cobre se situó en cUS$ 409,2 la libra, con una 
caída de cUS$ 6,8 por libra respecto del valor del viernes pasado. 
 

Luego de que el jueves el precio tuviera una fuerte caída, hoy 
registró un aumento de 2,7%. En el comportamiento del precio del 
metal subyacen los siguientes factores: 

El alza de los rendimientos de bonos en todo el mundo, empujada 
por los movimientos de los bonos del Tesoro, ha sacudido los 
mercados financieros en las últimas semanas. Las expectativas de 
los inversores apuntan a un fuerte repunte de la economía de 
Estados Unidos, en medio de condiciones monetarias expansivas, 
lo que aceleraría la inflación. Esta semana el presidente de la 
Reserva Federal, Jerome Powell, reiteró su promesa de mantener 
la actual política monetaria, con las tasas de interés cercanas a 
cero. 

La fundición mundial de cobre bajó en febrero debido a que la 
actividad industrial en China, principal productor, disminuyó 
durante las vacaciones del año nuevo lunar. Esta caída fue 
parcialmente compensada por Europa y América del Norte, que se 
vieron afectadas el mes anterior por bloqueos vinculados a la 
pandemia. 

El níquel se desplomó más de un 8% el jueves. Éste se había 
mantenido alto, en parte, debido a las expectativas de escasez del 
metal para baterías, pero un acuerdo de la firma china Tsingshan 
alivió esta preocupación, desencadenando la fuerte caída del 
precio. Esto a su vez causó el desplome del precio de metales 
industriales, lo que incluye el precio del cobre. 

 
Estados Unidos 
El presidente de la Reserva Federal, Jerome Powell, reiteró el jueves 
su promesa de mantener intactas las tasas de interés, cercanas a 
cero, y que no habría cambios en la política monetaria hasta que la 
economía esté muy avanzada en el camino de la recuperación. 
Además, mostró poca alarma sobre el aumento de los rendimientos 
de los bonos del Tesoro, lo que podría ser visto como una señal de 
expectativas de inflación, mencionando que más bien era una señal 
de confianza en la recuperación.  
 
Por otro lado, aumentó el número de estadounidenses que 
presentaron solicitudes de beneficios por desempleo, 
probablemente impulsado por las tormentas invernales en el país. 
Pese a esto, las perspectivas del mercado laboral están mejorando 
en medio de la disminución de nuevos casos de covid-19, 
aceleradas tasas de vacunación y el nuevo paquete de ayuda del 
gobierno. 

El Senado de Estados Unidos votó el jueves a favor de aceptar el 
proyecto de ley de ayuda por covid-19 de 1,9 billones de dólares, 
propuesto por el presidente Joe Biden, iniciándose el debate en los 
próximos días. Este proyecto incluye fondos para vacunas y 
suministros médicos, extiende la asistencia por desempleo y da una 
nueva ayuda financiera de emergencia a hogares, pequeñas 
empresas y gobiernos estatales y locales. 

 

 

 

LA SEMANA EN CIFRAS 
EVOLUCIÓN DEL PRECIO DEL COBRE (¢US$/LB.) 

 

 
 
 

 
 
 

COMPORTAMIENTO INDICE DÓLAR Y PRECIO DEL COBRE 
EN EL MERCADO INTERNACIONAL 

  
 
 
 
 
 

26-feb 05-mar Var % DIF
416,1 409,2 -1,6 -6,8

26-feb 05-mar Var % DIF
287.283 305.594 6,4 18.311

26-feb 05-mar Var % DIF
4,6 4,9 6,5 0,3

Valor Fecha
Max 436,1 25/02/2021
Min 351,8 02/02/2021

VARIACIONES SEMANALES DE PRECIO (c/lb)

VARIACIONES DE INVENTARIOS TM

VARIACIÓN DÍAS DE CONSUMO

PRECIOS MÁXIMOS Y MÍNIMOS DEL AÑO



El tiempo de la resiliencia

12/13 de abril/World Copper Conference
14 de abril | Evento Cesco
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AÑO 
NUEVO

FELIZ
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NUEVO

FELIZ El mundo minero 
en su manos

Anuncie y promocione 
sus marcas, productos, 
servicios y soluciones para 

www.MineríadelPerú.com      
ww.MineríaChile.com

El mundo minero 
en su manos

Anuncie y promocione 
sus marcas, productos, 
servicios y soluciones para 
la industria minero-energética de Chile, Perú 
y América Latina en los portales mineros:
la industria minero-energética de Chile, Perú 
y América Latina en los portales mineros:
www.MineríadelPerú.com      

ww.MineríaChile.com
Gerencia de Marketing y Publicidadad

marketing@mineriachile.com            marketing@mineriadelperu.com
TELEFONO 994095705 - Sr PEDRO NAPURI, Gerente comercial




