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Las exportaciones de América Latina registraron una caída de 
13% en 2020 respecto al año anterior, su peor registro en más 
de una década, debido a la crisis generada por el covid-19, 
informó la Cepal.Según la Comisión Económica para América 
Latina y el Caribe (Cepal), el valor de las exportaciones re-
gionales disminuyó un 13%, mientras que las importaciones 
cayeron 20% en valor.
         
          Si bien la contracción es menor que la proyectada a comienzos de agos-
to del año pasado (-23%), es la peor caída de las exportaciones desde la crisis 
financiera mundial de 2008-2009.

          “La región se ‘desintegra’ comercial y productivamente desde mediados 
de la década pasada, coincidiendo con su menor crecimiento en siete déca-
das”, dijo Alicia Bárcena, secretaria general de la Cepal, al entregar el informe 
de Perspectivas del Comercio Internacional de América Latina y el Caribe 2020, 
en la sede regional de Santiago de esta institución de la ONU.

         “Esto es muy preocupante, porque el comercio intrarregional es el más 
conducente a la diversificación productiva, la internacionalización de empre-
sas (especialmente mipymes) y la igualdad de género”, aseveró Bárcena.

         Con más de 17 millones de contagiados y más de 550,000 muertos, el 
coronavirus ha golpeado duramente a América Latina provocando una crisis 
económica que llevó a una contracción del crecimiento de un 7.7% en el 2020.

           La pandemia obligó a los gobiernos de la región al cierre de fronteras y 
a fijar restricciones a la movilidad que impactaron fuertemente en el comercio 
exterior, según Cepal.

           Para el 2021, Cepal estima que las exportaciones crecerán entre un 10% 
y un 15% en valor sobre el 2020. Sin embargo, Bárcena considera que la ola de 
rebrotes en la región ha creado una “incertidumbre” sobre lo que realmente 
ocurrirá en el comercio exterior en el 2021.

     El comercio exterior de América Latina y el Caribe tuvo en 2020 su peor 
desempeño desde la crisis financiera mundial de 2008-2009 sobre todo a cau-
sa de la crisis económica generada por la pandemia global del COVID-19 y las 
restricciones impuestas por los gobiernos para frenar su propagación. Según 
nuevas proyecciones de la CEPAL, se estima que el valor de las exportaciones 
regionales disminuyó un -13%, mientras que las importaciones se redujeron 
en -20% durante el año 2020, señaló hoy el organismo de las Naciones Unidas 
al dar a conocer una nueva edición de su informe anual Perspectivas del Co-
mercio Internacional de América Latina y el Caribe 2020.

        La Secretaria Ejecutiva de la Comisión Económica para América Latina y 
el Caribe (CEPAL), Alicia Bárcena, presentó en conferencia de prensa el docu-
mento, en el cual se indica que esta contracción del valor exportado es menor 
que la proyectada a comienzos de agosto del año pasado (-23%), cuando se 
dio a conocer el Informe especial COVID-19 N⁰ 6 de la institución, ya que en ese 
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momento aún no se evidenciaba el repunte de la demanda en los principales 
socios de la región, especialmente China.

          “Es necesario profundizar la integración para impulsar la recuperación 
regional”, declaró Alicia Bárcena en la presentación del informe. “La región 
se ‘desintegra’ comercial y productivamente desde mediados de la década pa-
sada, coincidiendo con su menor crecimiento en siete décadas. Esto es muy 
preocupante, porque el comercio intrarregional es el más conducente a la di-
versificación productiva, la internacionalización de empresas (especialmente 
mipymes) y la igualdad de género”, agregó.

            Por ello, la CEPAL insiste que para revertir la desintegración, es importan-
te avanzar en una agenda compartida sobre facilitación del comercio, infraes-
tructura de transporte y logística, y cooperación digital para generar sinergias 
regionales en sectores dinamizadores claves, indicó la alta funcionaria de las 
Naciones Unidas.
ES URGENTE REVIGORIZAR LA INTEGRACION REGIONAL

          “Es urgente revigorizar la integración regional para apoyar la recuperación 
post pandemia”, insistió Bárcena. “Se requiere una mayor convergencia en-
tre los distintos mecanismos de integración para superar la fragmentación del 
mercado regional y apoyar una recuperación sostenible e inclusiva. También 
es clave impulsar la participación de las mujeres trabajadoras y emprendedo-
ras en sectores dinamizadores y en las cadenas productivas regionales para 
una recuperación transformadora con igualdad de género y sostenibilidad”.

          Según el informe, la pandemia del COVID-19 ha intensificado varias ten-
dencias que ya se perfilaban en el comercio mundial, entre ellas las tensiones 
comerciales y tecnológicas entre Estados Unidos y China; el creciente nacio-
nalismo económico y la conflictividad en las relaciones comerciales; el debi-
litamiento de la cooperación multilateral; la digitalización de la producción y 
del comercio; y la tendencia a la regionalización de la producción mediante el 
nearshoring (ubicación de proveedores en países más cercanos al mercado 
objetivo) y el reshoring (relocalización de procesos productivos y tecnológicos 
estratégicos al país de origen).

             El documento señala que la recuperación de los precios de los productos 
básicos y el aumento de la demanda en Estados Unidos, China y Europa han 
generado condiciones para una incipiente recuperación de las exportaciones 
regionales desde la segunda mitad del año 2020. No obstante, dicha mejora se 
encuentra sujeta a una considerable incertidumbre, debido a los rebrotes que 
han ocurrido en varios países y la lentitud del acceso a la vacunación.

         Para el año 2020, las estimaciones de la CEPAL por subregiones indican 
que Centroamérica exhibió la menor caída de sus exportaciones, de -2%. Esto 
se debe en buena medida a que el comercio entre los países centroamerica-
nos, que representa alrededor del 25% de las exportaciones de la subregión, se 

concentra en productos esenciales, tales como productos agroalimentarios y far-
macéuticos. En tanto, el comercio de América del Sur y México marcarían cada uno 
una contracción de -13% (similar al promedio regional), y Caribe de -16%.
           El informe presenta por primera vez un capítulo especial sobre las desigual-
dades de género en el comercio internacional. Destaca que la especialización pro-
ductiva y comercial combinada con la segregación de género en el mercado laboral 
condiciona la cantidad y tipo de empleo de las mujeres en el comercio internacional. 
En 2018, de acuerdo con información disponible para diez países de América del 
Sur y México, una de cada diez mujeres ocupadas estaban en sectores asociados 
a las exportaciones. Además, las mujeres se concentran en pocos sectores (indus-
trial textil y confección y en algunos servicios como el turismo), mientras que los 
hombres están distribuidos en todos los sectores exportadores.
       Asimismo, debido al COVID-19, el cierre de fronteras, las restricciones a la movi-
lidad y la caída del comercio impactan a las trabajadoras y empresarias vinculadas 
al turismo (a nivel regional y en especial en el Caribe) e industria textil y confección 
para la exportación (en particular Centroamérica y México).
         De allí que la CEPAL recalca que se requiere fortalecer la integración y com-
plementación productiva regional asegurando la participación de las mujeres en 
sectores estratégicos para el cambio estructural con igualdad de género en un mun-
do post pandemia. También es necesario analizar los impactos distributivos de las 
políticas comerciales desde una perspectiva de género, asegurar la coherencia nor-
mativa entre las reglas comerciales y los compromisos con los derechos humanos 
de las mujeres incorporar disposiciones de género en acuerdos y disciplinas co-
merciales, y garantizar el acceso de las mujeres al crédito, las tecnologías y el em-
pleo en sectores dinamizadores y  apoyar la internacionalización de las empresas 
lideradas por mujeres.



GINEBRA, 23 enero — El crecimiento económico de China aumentará a 
más del 7 por ciento en 2021, pronosticó la entidad financiera suiza Cre-
dit Suisse. La economía de China seguirá siendo fuerte en el primer tri-
mestre de 2021 y se espera que el consumo sea la principal fuerza impul-
sora del crecimiento económico del país asiático en los próximos años, 
aseguró el banco suizo en una conferencia de prensa en línea sobre las 
perspectivas del mercado de China para 2021
       Como la única gran economía del mundo que registró un crecimiento 
positivo en el año 2020 azotado por la pandemia, China percibió un exce-
so de su producto interno bruto por sobre el umbral de los 100 billones 
de yuanes por primera vez en 2020.

      La agencia de calificación de riesgo Fitch Ratings elevó su pronóstico 
del crecimiento del Producto Interno Bruto (PIB) de China al 8 por ciento 
el  2021.“Esto estaría muy por encima de nuestra estimación del poten-
cial de crecimiento a largo plazo de China de alrededor del 5,5 por ciento, 
pero es una estimación que puede alcanzarse partiendo de una base tan 
baja como la de 2020”, escribieron los analistas de Fitch en su informe.
         La última calificación obedece al aumento de la demanda de con-
sumo interno y las expectativas para la distribución de la vacuna contra 
el coronavirus en todo el mundo. Los datos muestran una recuperación 
significativa en el consumo chino durante los últimos meses, particular-
mente en la industria hotelera y otras actividades que involucran reunio-
nes sociales, dijeron analistas de Fitch, mientras que el entorno econó-
mico global probablemente mejorará en la segunda mitad del próximo 
año a medida que más haya personas vacunadas.

         La economía de China se expandirá un 2,3 por ciento este año, ase-
guró Fitch en su informe, después de una contracción del 6,8 por ciento 
en el primer trimestre debido a la pandemia de COVID-19.

       Según el informe de la CNBC, Fitch también predice que el crecimien-
to global se contraerá un 3,7 por ciento este año, cifra ligeramente mejor 
que la caída del 4,4 por ciento que se había anticipado en septiembre, y 
el PIB global se expandirá un 5,3 por ciento en 2021.
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La recuperación económica mundial encabezada por China de-
berá impulsar la demanda de estos productos básicos en 2021: 
el cobre, la soya, el mineral de hierro, oro y petróleo después 
de que los mercados mundiales se desbordaron y cayeron en 
picada en el 2020 por la pandemia del Covid.

Cobre
        El mineral de hierro y el acero superaron en 2020 gracias al auge de la cons-
trucción y la demanda manufacturera de China, pero los metales básicos serán 
los que lideren todos los metales en 2021, a medida que el despliegue de las va-
cunas impulse la recuperación económica mundial.
         El cobre es el que más debería aumentar debido a sus amplias aplicaciones 
en la construcción, los electrodomésticos y las redes eléctricas, mientras que el 
aluminio también debería aumentar.“El año que viene, somos más metales base 
alcistas que ferrosos. La base se trata de la economía global. Los ferrosos depen-
den más de la economía de China a través de la construcción de infraestructu-
ras”, dijo Dong Hao, director del Instituto de Investigación del Chaos, una filial de 
Shanghai Chaos Investment, uno de los mayores gestores de activos de materias 
primas de China.
       “Probablemente veremos una amplia recuperación de la economía mundial el 
año que viene y los metales básicos se beneficiarán más de esto. La demanda de 
cobre debería aumentar”.



Harina de soja
La harina de soya ha sido elegida como el principal producto agrícola de 2021, 
y se espera que la demanda sea sobrecargada por una manada de cerdos en 
rápida recuperación después de la devastación causada por la peste porcina 
africana en 2018 y 2019.

Mineral de Hierro
          El mineral de hierro superó a todas las materias primas en 2020, más del 
doble hasta niveles récord debido a la fuerte demanda de acero de China.Es 
posible que los precios no aumenten tanto el próximo año, pero las preocupa-
ciones sobre el suministro en Brasil, junto con la fortaleza duradera de la fa-
bricación y la construcción chinas, sugieren que el mercado aún tiene piernas.

       “La fuerte demanda de acero para el usuario final y los sólidos indicadores 
inmobiliarios chinos sugieren que el repunte del mineral de hierro puede no 
haber terminado”, dijo Howie Lee, economista de OCBC Bank.

       Lee espera que los precios alcancen su punto máximo en el segundo tri-
mestre de 2021 a pedido de los proyectos de infraestructura de China. “Pero 
normalizar la oferta de Brasil y moderar la demanda de China podría presionar 
el mineral de hierro para fines de 2021”.

Petróleo crudo
       Los precios del petróleo se volvieron negativos por primera vez en abril 
cuando la demanda se paralizó durante los bloqueos mundiales del coronavi-
rus, pero se han recuperado desde entonces, aunque no han vuelto a los nive-
les anteriores al covid, en medio de la esperanza de que las vacunas restablez-
can el consumo.

         “Sin embargo, existen algunos obstáculos antes de que el mercado del 
petróleo pueda asumir que lo peor ha pasado”, dijo un informe de ANZ Re-
search. “Muchos gobiernos están aumentando actualmente las restricciones 
para detener una propagación resurgente mientras se trabaja en la producción 
y distribución masiva de vacunas”.

Oro
            El oro tradicional de refugio seguro alcanzó niveles récord este año, ya 
que los inversores buscaron refugio ante un dólar debilitado y un aluvión glo-
bal de gasto público que amenazaba el aumento de la inflación.

          Los precios del oro han bajado a medida que las esperanzas de las vacu-
nas alentaron a los inversores a redistribuir capital, pero las perspectivas de 
los lingotes siguen siendo optimistas en 2021.
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[Shenzhen, China, 20 de enero del 2021] El cambio cli-
mático se ha convertido en un gran problema en todo 
el mundo. La comunidad internacional ha estado tra-
bajando junta para combatir el cambio climático y en 
el quinto aniversario del Acuerdo de París. Hoy en día, 
más de 110 países se han comprometido con el objeti-
vo de “Carbono Neutralidad”. 

          Es importante modernizar la infraestructura energética 
y acelerar la transformación de la energía fósil a la energía 
renovable. En la era digital de un mundo inteligente totalmen-
te conectado. La energía, que es la base de la infraestructu-
ra digital, también está experimentando una transformación 

para adaptarse a los cambios de desarrollo 
del mundo digital.

        El 28 de diciembre, Huawei celebró la 
conferencia de comunicación “Las 10 princi-
pales tendencias de energía digital” y el Sr. 
Zhou Taoyuan, vicepresidente de Huawei y 
presidente de la línea de productos de ener-
gía digital, compartió ideas sobre las tenden-
cias futuras de la energía digital. 

       Señaló que la neutralidad de carbono es 
la tarea de máxima prioridad en el mundo de 
hoy. La industria de la energía entrará en la 

1.    Digitalización de energía
2.    Energía verde  para todos
3.    Arquitectura E2E eficiente
4.    Aumento de IA
5.    Simple y  convergente
6.    Conducción autónoma
7.   Energía integral e inteligente
8.    ESS inteligente
9.    Carga súper rápida
10.  Seguro y confiable
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era digital debido al rápido desarrollo de la economía digital y existen 
desafíos para la digitalización de la energía y el desarrollo de la eco-
nomía digital. Toda la industria debe otorgar gran importancia para 
aumentar la inversión en infraestructura de energía digital, que es la 
base del mundo digital.

         El Dr. Fang Liangzhou, vicepresidente y director de marketing de 
la línea de productos de energía digital de Huawei, mencionó que las 
“10 tendencias principales de energía digital” predichas por Huawei 
incluyen las siguientes tendencias:

        La digitalización de la energía es una tendencia inevitable. La in-
tegración innovadora de tecnologías digitales y energéticas permite 
una gestión inteligente de la generación, transmisión, distribución, 
almacenamiento y consumo de energía mejorando sustancialmente 
la eficiencia energética.

        La energía solar para todos es la corriente principal y beneficia a miles de 
hogares e industrias. Se acerca la era de la generación de energía fotovoltaica 
no subsidiada, mientras que la generación distribuida y la convergencia del 
almacenamiento solar se convierten en las corrientes principales. La energía 
verde también puede ayudar a la industria de las TIC a reducir las emisiones de 
carbono. 

       En el futuro, construiremos una “red de carbono cero” y “centros de datos 
de carbono cero”. Aparte de esto, Huawei propuso la tendencia de Arquitectura 
Eficiente E2E que puede mejorar la eficiencia energética en términos de arqui-
tectura y sistema.

             En términos de IA, Huawei cree que la IA se aplicará ampliamente al cam-
po de la energía y reemplazará las funciones de los expertos para permitir la 
colaboración de sistemas independientes. Hay varios ejemplos. Los andamios 
de seguimiento inteligente se utilizan en plantas fotovoltaicas y la detección 
fotovoltaica implementa una inspección desatendida. 

        Los centros de datos aplican IA para ajustar los parámetros y reducir la 
PUE. Escalonamiento, carga y descarga inteligente de la batería según las ta-
rifas de las redes eléctricas de valle pico para ahorrar la factura de la luz. En 
términos de energía eléctrica inteligente, los macrodatos pueden usarse para 
advertir sobre el estado de la batería de los vehículos con 24 horas de anticipa-
ción.

          “Digital Power avanzará hacia una red simple y convergente, que incluya 

arquitectura convergente, de forma simplificada y módulos prefabricados. Los 
dispositivos de energía se volverán compactos, livianos y modularizados “. El 
Dr. Fang Liangzhou explicó, por ejemplo; 

      “Los sistemas de energía múltiple están integrados en un sistema de ener-
gía unificado. Los sitios son cada vez más pequeños y están pasando de ga-
binetes de interior a exterior y de exterior a fuentes de alimentación blade. Y el 
modo de construcción modular prefabricado se usa generalmente para centros 
de datos “.

         Aparte de esto, a medida que la industria de la energía se transforme gra-
dualmente a la digitalización, se cambiará el modo tradicional de operación y 
mantenimiento manual, y la operación y mantenimiento de la red energética 
logrará la conducción autónoma. 

        El sistema de energía tradicional cambiará de la arquitectura de Silo y la 
gestión aislada a la gestión inteligente integral, logrando el objetivo de colabo-
ración E2E, incluida la generación de energía, la distribución y transformación 
de energía, así como el consumo de energía. En términos de almacenamiento 
de energía, las baterías de litio comunes evolucionarán gradualmente hacia un 
sistema inteligente de almacenamiento de energía (ESS), que maximizará el 
potencial de la batería.

          También vale la pena señalar que las personas pueden disfrutar de una 
carga súper rápida en cualquier momento y lugar. En el campo de la electrónica 
de consumo, el tiempo de carga será inferior a 10 minutos en el futuro. Además, 
debido a la evolución de la arquitectura eléctrica, los vehículos eléctricos se 
pueden cargar en 10 minutos, brindando la mejor experiencia a los usuarios. La 
seguridad y la confiabilidad también son vitales. La confiabilidad del hardware, 
la seguridad del software, la resistencia del sistema, la seguridad, la privaci-
dad, la confiabilidad y la disponibilidad se convertirán en requisitos esenciales.

         Se sabe que Huawei ha estado profundamente involucrado en el campo 
de la energía durante muchos años. Al integrar la electrónica de potencia y las 
tecnologías digitales, Huawei puede lograr una generación de energía verde y 
un consumo de energía eficiente, que puede promover la transformación digital 
y el desarrollo de la economía digital. Huawei aboga por que deberíamos utili-
zar la perspectiva de última generación para aclarar el contexto del desarrollo 
energético y desplegar la construcción energética.

 



El Presidente ejecutivo del Consejo Minero, Joaquín Villarino, se refi-
rió a la resiliencia del sector en materia de producción en plena pan-
demia, en el marco de su discurso del seminario anual del principal 
gremio minero de Chile.
        En medio de una coyuntura marcada por las restricciones a la ac-
tividad productiva que impuso la pandemia del covid-19, el presiden-
te ejecutivo del Consejo Minero, Joaquín Villarino, destacó ayer en el 
seminario anual del gremio (versión 2021), la resiliencia de la minería 
ante la crisis sanitaria. En su discurso, el líder de la asociación que 
reúne a las grandes firmas del rubro subrayó que “la producción de 
cobre en Chile mostró una resiliencia destacable en el año de la pan-

demia, logrando terminar en un nivel muy similar a 2019, de 5,8 millo-
nes de toneladas”.

         En este sentido, destacó la continuidad operacional que logró 
este sector económico. “Las compañías mineras de mayor tamaño 
del país, y que forman parte del Consejo Minero, tuvieron desde los 
orígenes de la pandemia en Chile la voluntad de continuar operando 
no obstante la extendida paralización de actividades económicas. La 
condición que se autoimpusieron para ello fue que no se incremen-
tara la tasa de contagio de sus trabajadores y de las localidades del 
entorno de las faenas”.

          Así, recordó que la mineras detuvieron la construcción de la ma-
yoría de sus proyectos, reduciendo la densidad dotacional, y que en 
las faenas implementaron una serie de medidas y protocolos sanita-
rios tendientes a evitar contagios, como disminución de dotaciones, 
modificación de turnos, reglas de distanciamiento e higiene, entre 
muchos otros, que dieron resultados exitosos.

           En tanto, indicó que el catastro de proyectos de inversión sigue 
mostrando un potencial interesante para la minería chilena. “Proyec-
tos en ejecución por US$ 24.000 millones y en evaluación por US$ 
37.000 millones para esta década así lo confirman. De la concreción 
o no de esos proyectos depende que la producción de cobre pueda 
superar las 8 millones de toneladas anuales, o quedarnos estanca-
dos en las cerca de las 6 millones de toneladas actuales”, manifestó.

        También se refirió a la recuperación de los precios del cobre ha-
cia fines del año pasado por la demanda china, y mejores perspecti-
vas globales derivadas del inicio de la vacunación.

       Nueva Constitución: A su vez, Villarino manifestó que la minería, 
al alero del Consejo Minero, participará activamente en la discusión 
de la nueva Constitución. Esto, en atención al peso y contribución 
que tiene esta actividad en materia económica para el país y que para 
mantener esos aportes en el tiempo son fundamentales los princi-
pios y normas que establezca la Constitución.

JOAQUIN VILLARINO, PRESIDENTE EJECUTIVO CONSEJO MINERO
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Gold Fields dio inicio formalmente a la construcción de la infraestructura mi-
nera de proyecto minero de oro y plata Salares Norte. Se proyecta que la cons-
trucción del proyecto de US$860 millones concluya a finales del 2022, con la 
primera producción de oro a principios de 2023. El proyecto creará unos 2.700 
empleos durante el peaj de la construcción, mientras que se dará trabajo a 
unos 900 empleados y contratistas una vez que esté operativo.

          Gold Fields dio inicio formalmente a la construcción de la infraestructura 
minera de su proyecto minero de oro y plata Salares Norte, en línea con el ca-
lendario de construcción de la iniciativa anunciada en febrero del año pasado, 
según anticipó  la minera de capitales sudafricanos. El pre-stripping de la mina 
(extracción de toda la roca estéril en la que no hay mineral) y la construcción de 
la planta de proceso comenzaron a principios de este mes. Se proyecta que la 
construcción del proyecto de US$ 860 millones concluya a finales de 2022, con 
la primera producción de oro a principios de 2023.

PROYECTO CREARA 2700 EMPLEOS
         Una vez que comience la puesta en marcha, la mina procesará dos mi-
llones de toneladas de mineral al año para la producción de oro doré. Salares 
Norte se encuentra ubicado entre 3.900 metros y 4.700 metros sobre el nivel 
del mar en el municipio de Diego de Almagro, en la Región de Atacama. La ciu-
dad principal más cercana es Copiapó, a unos 330 km de la faena. El proyecto 
creará unos 2.700 empleos durante el peak de la construcción, mientras que 
se dará trabajo a unos 900 empleados y contratistas una vez que esté operati-
vo. Se ha completado aproximadamente el 15% del programa de construcción, 
incluyendo un campamento minero para hasta 1.800 personas, infraestructura 
relacionada y caminos de acceso.

        El biministro de Energía y Minería, Juan Carlos Jobet, manifestó sobre la 
iniciativa que desde el punto de vista del empleo es una buena noticia “para 
miles de familias de la Región de Atacama. La minería ha jugado un rol clave en 
esta pandemia gracias a la gran cantidad de empleos que sustenta y que segui-
rá generando en el mediano y largo plazo, por lo que estamos confiados en que 
seguirá siendo el motor de desarrollo económico de Chile”.

              Por su parte, el director nacional de Sernageomin, Alfonso Domeyko, 
destacó que Salares Norte es el primer proyecto greenfield –es decir, una ini-
ciativa que se construye desde cero- de esta envergadura que iniciará opera-
ciones en el país desde hace varios años, y que “proyecta tasas de extracción 
de 40 mil toneladas anuales y vida útil de 13 años, siendo un aporte al país su 
inversión de unos US$ 1.000 millones”. 
          El CEO de Gold Fields, Nick Holland, felicitó al equipo de la compañía 

en Chile por haber logrado apegarse al programa a pesar de los considerables 
desafíos vinculados a mantener a sus empleados y contratistas a salvo del 
impacto de la pandemia. “Las acciones tempranas tomadas en respuesta a la 
pandemia y el compromiso de nuestra gente nos permitieron navegar los de-
safíos de esta situación sin precedentes y altamente compleja y así seguir el 
programa del calendario de producción”, dijo.

              Max Combes, director de proyecto, explicó que Salares Norte es una 
buena noticia para Chile y la economía de la Región de Atacama. “Un proyec-
to como Salares Norte genera un encadenamiento productivo muy valioso en 
la industria y oportunidades económicas importantes para la región”. Según 
Combes, “el proyecto busca emplear tecnologías sostenibles que reducen su 
huella ambiental. Estas incluyen la energía fotovoltaica solar y relaves filtrados 
para optimizar el uso del agua”.

           En este ultimo punto, el director de Sernageomin subrayó que la tecno-
logía de relaves “permite optimizar el uso del agua, permitiendo que el proce-
samiento del mineral se realice con bajo consumo hídrico, todo lo cual aporta a 
disminuir el footprint de la operación”. Salares Norte obtuvo a fines de 2019 su 
Resolución de Calificación Ambiental (RCA) y la activó en junio de 2020. Gold 
Fields Limited es un productor de oro diversificado con ocho minas en opera-
ción (incluyendo su operación conjunta Asanko) además de sus iniciativas en 
Australia, Chile, Ghana, Perú y Sudáfrica. Posee una producción anual total 
de oro equivalente atribuible de aproximadamente 2 millones de onzas. Tiene 
reservas minerales de oro atribuibles de alrededor de 48,1 millones de onzas.
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      La minera Lundin Gold (TSX: LUG) informó que su mina Fruta del 
Norte en Ecuador produjo 96,830 onzas de oro en el cuarto trimestre 
de 2020, lo que significa que la producción total desde que se reini-
ció la operación el 1 de julio de 2020 alcanzó las 191,080 onzas.
       Según la minera canadiense, el gran total para 2020 suma 242,400 onzas 
de oro, lo que representa lo que se produjo desde el momento en que Fruta del 
Norte alcanzó la producción comercial el 1 de marzo de 2020.
         “Las leyes extraídas, las recuperaciones y el rendimiento promedio fueron 
mejores de lo esperado durante el cuarto trimestre. Esto nos permitió superar 
el límite superior de nuestra guía de producción de oro de 170.000 onzas para 
la segunda mitad de 2020 ”, dijo Ron Hochstein, presidente y director ejecutivo 
de Lundin, en un comunicado de prensa . 
        “Estoy muy orgulloso de los resultados operativos que el equipo logró du-
rante un tiempo desafiante, que incluyó un bloqueo de 15 días en la carretera 
a Fruta del Norte”.
          Hochstein enfatizó que la compañía ahora está enfocada en continuar op-
timizando sus operaciones y avanzar con el proyecto de expansión de $ 18.6 
millones , que llevará el rendimiento de 3500 a 4200 toneladas por día durante 
la vida útil de la mina y se financiará con el flujo de efectivo de las operaciones.                   
          Ubicada en el sureste de la provincia de Zamora Chinchipe, la operación 
Fruta del Norte de 70.000 hectáreas se considera uno de los proyectos de oro 
más grandes y de mayor ley del mundo actualmente en producción.
       Para 2021, se espera que produzca entre 380.000 y 420.000 onzas de oro 
con una ley de cabeza promedio de 10,4g / t, una tasa de recuperación del 90% 
y costos de mantenimiento totales de $ 770-830 por onza.

        A pocos meses de concluir el actual Gobierno en el Perú, el Ministerio de 
Energía y Minas (Minem) viene centrando sus esfuerzos en darle continuidad a 
las inversiones programadas para este año, entre ellas la Ampliación Shouxin 
(Ica) de US$ 140 millones.

          Según comentó Jaime Gálvez, titular de la cartera, para el inicio de dicha 
ampliación solo faltan algunos pocos permisos menores y muy probablemente 
en febrero estaría iniciando la construcción. Vale recordar que Shouxin con-
templa una inversión estimada de 140 millones de dólares; su principal mineral 
es el hierro y los inversionistas son Bayin Nonferrouse Group (51%) y Shou-
gang Hierro Perú (49%).

           Durante su presentación en Foromin+D, Gálvez también recordó que los 
siete proyectos en los cuales el Minen concentra esfuerzos son Yanacocha Sul-
furos, San Gabriel, Corani, Tajo Chalcobamba, Tajo Pampacancha, Ampliación 
Shouxin y Optimización Inmaculada.

         El proyecto consiste en la ampliación de la planta de beneficio en un 100%, 
que procesará relaves de hierro con  contenidos aprovechables de cobre, los 
c uales ingresarán a la planta de operaciones para la obtención de  concen-
trados. La planta de beneficio de Minera Shouxin Perú con esta modificación, 
actualiza la vida útil a 16 años hasta el 2037.
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Aunque algunas comunas de Chile han retrocedido a fase 2 y 3, como 
Atacama y Coquimbo, fueron también de las primeras zonas del país 
en avanzar hacia una mayor apertura, lo que permitió reactivar algu-
nos sectores que estaban más retraídos. Hoy, las esperanzas están 
puestas en los proyectos mineros y de energía para impulsar empleo.

        “Sin duda, la inversión tendrá la gran misión de ser el motor generador de 
empleos en nuestra región, y esperamos que con el apoyo del sector energéti-
co, el minero y el público se podrían generar más de 11.000 empleos directos”, 
afirma el secretario regional ministerial (Seremi) de Economía de Atacama, Ma-
nuel Nanjari.

        En la región, el peak de la desocupación se alcanzó en junio-agosto con 
un 12,9% y a octubre-diciembre retrocedió a 11,7%, con más de 16 mil desem-
pleados.

         Este año comenzarán el inicio de los procesos de construcción de pro-
yectos energéticos como Campos de Sol 2 de Enel (US$ 274 millones de inver-
sión), y Desarrollo Mantoverde de Mantos Copper S.A (US$ 781 millones).

        Mientras que en el sector minero, debe comenzar el proceso de construc-
ción del Proyecto Desarrollo Mantoverde de Mantos Copper S.A (US$ 781 mi-
llones de inversión). En el caso del Proyecto Salares Norte de Gold Fields y la 
Coipa Fase 7 de SCM Mantos de Oro, tendrá su peak de construcción este año.

        En el caso del turismo, se requiere el avance de otras comunas frente a la 
pandemia para que las personas puedan trasladarse entre regiones.

          El gerente general de la Constructora Atacamax, Alberto Barrionuevo, tra-
baja con dos escenarios: “El re-malo y el no tan malo”, comenta. El año pasado 
postuló a algunos de sus trabajadores al subsidio al empleo, achicó deudas y 
su plan es mantener un mínimo de actividad en obra para adecuarse a las ne-
cesidades de la pandemia.

Inversiones en el norqte de Chile
        La pandemia golpeó fuerte al sector turismo en Coquimbo, que es uno de 
los ejes de la actividad empresarial, comenta el presidente de Cidere-Coquim-
bo, Daniel Mas Valdés. La actividad agrícola sobrevive a una larga sequía, al 
igual que el sector inmobiliario y la construcción.

          “Lo importante es que las políticas públicas sean un factor reactivador 
para que faciliten el desarrollo de nuevos proyectos y no los entorpezcan”, 
agrega y recuerda que las firmas de la zona han enfrentado dificultades en ac-
ceso a financiamiento, excesivas complejidades para postular a ayudas estata-
les y reducción significativa de negocios.

         De hecho, el desempleo alcanzó su máximo en mayo-julio con una tasa 
de 16,1%. En el último trimestre móvil bajó a 12,4%, pero aun así la cifra es 6,4 
puntos porcentuales mayor a la registrada hace 12 meses.

        Atento al ajuste del plan paso a paso está el Seremi de Economía de la 
zona, Carlos Lillo, pues previo a las últimas decisiones en materia sanitaria que 
hicieron retroceder los avances, Coquimbo había sido la única región con sus 
comunas en fase 4.

         Lillo espera una mejoría en los índices apoyando el emprendimiento de Py-
mes y Mipymes. Este año, Indespa y el gobierno regional invertirán $ 1.600 mi-
llones en caletas de pescadores artesanales, lo que permitirá activar el sector.

       “Hemos instalado 9 plantas de osmosis inversa en caletas de la región, lo 
cual apoya considerablemente la actividad de la acuicultura local”, añade.

       En minería, también tienen varios proyectos aprovechando el favorable 
precio del cobre. Las exportaciones totalizaron US$ 2.977,4 millones a octubre, 
con un descenso de 3,7%.
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Mineras invertirán más de US$ 10 mil millones para plantas de 
agua de mar a 2022. Dicha fuente de recurso hídrico ocuparía 
hasta el 47% de la matriz total, en medio de la creciente nece-
sidad de parte de las empresas.
           La cada vez mayor escasez de agua que existe en el país —y sobre todo 
en la zona central— es una de las preocupaciones de la industria minera y 
una de las prioridades que tiene el sector de cara a la próxima década. A esto 
se suma el envejecimiento de la gran mayoría de los yacimientos del país, lo 
que está empujando un cambio en la matriz de producción, en la que primará 
la producción de concentrado de cobre por sobre los cátodos, debido a la ex-
plotación de minerales de sulfuros, que deben ser procesados por la vía de la 
flotación, donde el uso de agua es más intensivo.
         Por esta razón, la posibilidad de usar agua de mar, ante la creciente es-
casez de las reservas hídricas continentales, está cada vez más latente en los 
planes de las mineras, que están ejecutando importantes inversiones en plan-
tas desalinizadoras, y es en ese escenario que la Comisión Chilena del Cobre 
(Cochilco) proyecta que para 2031, el consumo de agua total a nivel nacional 
por parte de la minería llegará a 23,3 m{+3} por segundo, lo que representará un 
crecimiento promedio anual del 2,2%.
           Ante este panorama, en la entidad advierten que es fundamental cambiar 
las condiciones de uso de este recurso, ya sea a través de optimización, nue-
vas tecnologías y procesos, o bien fuentes alternativas, u otras opciones, por 
los efectos económicos que podrían producirse en las empresas del sector. “Si 
se mantienen las mismas condiciones de explotación/operación minera, podría 
implicar un aumento en los costos, dado el aumento en el volumen de mine-
rales extraídos para compensar la disminución de las leyes, lo que involucra 
también las actividades propias de operación mina y su consecuente procesa-
miento en las plantas”, explica el vicepresidente ejecutivo de Cochilco, Marco 
Riveros, quien añade que usar agua de mar es más costoso que el agua fresca 
continental, tanto por la infraestructura que la primera requiere como por la in-
tensidad en el uso de energía para su transporte hasta las faenas.
           Por su parte, el biministro de Energía y Minería, Juan Carlos Jobet, ase-
gura que considerando que el agua dulce es “un recurso escaso, es imperativo 
buscar formas de usarla eficientemente desde el punto de vista de los costos 
y el medio ambiente. La minería está avanzando decididamente en la incorpo-
ración de energías renovables y agua desalada. Ambos insumos críticos se 
relacionan sinérgicamente, ya que gracias a los recursos renovables podemos 
generar energía limpia a más bajos costos y, por lo tanto, potenciar el agua 
desalada”.

Proyecciones: En términos desagregados, desde la entidad estatal estiman 
que el consumo de agua de origen continental esperado al 2031 alcanza los 
12,4 m{+3}/s, lo que representa una disminución de 4% respecto del consumo 
de 2020. Mientras que en el caso del agua de mar, la situación es inversa, ya 
que en la medida que el consumo de agua continental mantiene una tasa de de-
crecimiento anual promedio cercana a un -0,3%, el agua de mar observa un cre-
cimiento con  tasa promedio del 6% anual, alcanzando los 10,9 m{+3}/s al 2031.
       El crecimiento del consumo de agua de mar, que al cierre de 2020 se estima-
ba en un 31% del total, llegará a su peak en 2030, cuando represente el 49% de 
lo consumido por la industria minera, mostrando una leve caída al año siguien-
te, cuando se espera que sea el 47%, y el 53% restante esté asociado a aguas 
continentales. En esa línea, y ante el aumento en el procesamiento de concen-
trado de cobre, se espera que al 2031 el agua continental para el procesamiento 
de concentrados alcance el 68%; los cátodos, el 5%; el agua en varios (mina, 
servicios y otros), el 22%, y finalmente, para fundición y refinería sea del 5%.
         En el caso de agua de mar se espera que cerca de un 92% sea destinado 
al tratamiento de sulfuros para la producción de concentrados en ese período. 
Considerando el crecimiento del consumo de agua proveniente de los océa-
nos, desde Cochilco anticipan la importancia de la gestión de la infraestruc-
tura, apuntando a que es una tarea fundamental para la industria analizar el 
problema de suministro de agua en un contexto regional, buscando posibles 
sinergias positivas desde el punto de vista económico, que permitirían reducir 
los costos, y desde el enfoque ambiental, mitigar sus impactos.
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El gremio regional de Antofagasta lleva adelante una serie de iniciativas que han 
permitido profundizar la oferta de empresas proveedoras con base tecnológica 
en la zona. El desarrollo empresarial es el principal objetivo de la Asociación 
de Industriales de Antofagasta (AIA) y en ese contexto el gremio definió como 
prioritarios, hace ya 15 años, el potenciar la innovación y el emprendimiento 
de cara a los desafíos que la industria presenta hoy y a futuro. En esa línea, 
ha desarrollado una serie de iniciativas que año a año entregan la oportunidad 
a emprendedores y empresas proveedoras de acceder a potenciales clientes 
para impulsar sus negocios.
        Al respecto, el presidente de la AIA y presidente de la Corporación Clus-
ter Minero Región de Antofagasta, Marko Razmilic, explicó que como gremio 
“hemos direccionado nuestros esfuerzos como institución para ofrecer a los 
emprendedores y proveedores locales de más oportunidades para impulsar 
sus negocios. Tenemos la certeza de que impulsando a nuestras empresas de 
mayor innovación, transferencia tecnológica y oportunidades de negocios for-
talecemos nuestra industria regional y sus encadenamientos productivos”.

Emprendimiento e Innovación
       En ese sentido, con la intención de dar respuesta a la demanda de la in-
dustria de contar con proveedores con base tecnológica para dar respuesta a 
sus desafíos operacionales, la AIA creó hace seis años el concurso “Lanza tu 
Innovación”, plataforma que ha reunido a más de cien emprendedores innova-
dores en cuatro versiones y que les entrega la oportunidad de estar en Exponor 
lanzando su innovación al mercado minero industrial y vivir las experiencias de 
negocios que ofrece la exhibición.
        Considerando aspectos como promesa de impacto económico; nivel de 
implementación en los procesos en donde operaría; diferenciación de otras 
tecnologías ya existentes en el mercado; y nivel de madurez, entre otros, el 
concurso entrega como premio, en conjunto con Antofagasta Minerals y SQM, 
dos becas para pasantías en el extranjero para profundizar el desarrollo de la 
tecnología e impulsar su posicionamiento en el mercado nacional e internacio-
nal. En su última versión los ganadores fueron Cupper Quim y Phytometálica.
         Asimismo, con el objetivo de identificar y potenciar a empresas con so-
luciones en innovación, el gremio cerró una importante alianza con Expande 
y su Programa de Innovación Abierta. La alianza permite difundir los desafíos 
tecnológicos de Codelco, BHP, AMSA y TECK entre empresas socias AIA y de la 
base de su Sistema de Calificación a Empresas Proveedoras (SICEP), que reú-
ne a más de 3.500 proveedores especializados, para que tengan la oportunidad 
de presentar soluciones tecnológicas innovadoras.
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          Otra de las iniciativas gremiales que van en la línea de fomentar y poten-
ciar el emprendimiento en la Región de Antofagasta es el Programa de Desa-
rrollo de Proveedores (PDP), que se desarrolla en conjunto con SCM El Abra, 
para fortalecer las competencias empresariales, comerciales, de gestión y se-
guridad de micro y pequeños emprendedores con foco en el sector industrial 
minero de la Región de Antofagasta. El programa permitió mejorar la competi-
tividad, utilizando una metodología innovadora que combinó relatoría experta 
con talleres, paneles de casos exitosos y visitas a empresas.
         Compartir experiencias empresariales exitosas para inspirar a las nuevas generaciones 
de empresarios y emprendedores es el objetivo de “Compartiendo Experiencias Transforma-
doras”, encuentro íntimo en donde empresarios regionales que han tenido una experiencia 
emprendedora desatacada dan a conocer sus dificultades y aciertos para alcanzar el éxito.

Oportunidades de negocios
         Entre las líneas de trabajo que lleva adelante el gremio destaca de sobremanera su ca-
pacidad para identificar y con ello facilitar el acceso a más y nuevas oportunidades de nego-
cios. Ejemplo de ello son las Ruedas de Negocios, instancia que propicia el contacto cara a 
cara entre empresas proveedoras con ejecutivos de Abastecimiento de compañías mineras, 
energéticas e industriales, permitiendo la presentación de su oferta de servicios y productos 
de manera directa. Así también se encuentran los Encuentros de Negocios, espacio en don-
de se dan a conocer los principales desafíos de la industria a través de la exposición de los 
gerentes de Abastecimiento de las principales compañías de la industria, quienes entregan 
información estratégica sobre sus desafíos, sus procesos de selección y demanda de pro-
veedores y sus canales de contacto directo.
         Con el objetivo de dotar a las empresas proveedoras de una amplia oferta de productos 
y servicios con base tecnológica, la AIA lleva adelante una serie de iniciativas que buscan 
generar vinculación con otros mercados, generando transferencia tecnológica. Es por ello 
que desarrolla las Misiones Tecnológicas y Comerciales, que reúnen a pequeñas y medianas 
empresas del gremio



● Para reparaciones en caliente o si es necesario detener la 
operación, el mercado ofrece soluciones que reducen el impacto 
económico y ambiental de las fugas.
        Lima, enero del 2021.- La reparación inmediata y al menor costo posible de 
roturas y fisuras en tuberías de proyectos mineros es uno de los principales retos 
que afrontan las empresas del sector. No solo por el impacto económico que su-
ponen este tipo de fallas cuando es necesario detener la operación, sino por las 
consecuencias medioambientales y sociales que se derivan del vertido de fluidos y 
residuos contaminantes.
Por tanto, y considerando la envergadura de grandes proyectos mineros como los 
que se desarrollan en el Perú, es vital para las empresas y su entorno mantener la 
integridad de las tuberías y la conducción de los fluidos, y, con eso, la normalidad 
en las operaciones y en la producción.
“Si se tienen muy en cuenta las causas más comunes de fisura o rotura de tuberías, 
los responsables de garantizar el correcto transporte de los fluidos estarán más 
alerta y podrán evitar en lo posible que se produzcan fugas o repararlas de forma 
rápida”, comenta Andrea Guerrero, jefe comercial de Minería e Industria de Hidráu-
lica:
● Falla circunferencial: es habitual que se produzca la dilatación y contracción permanente 
de la tubería, principalmente en zonas de la sierra donde hay constantes cambios de temperatura 
ambiental. Asimismo, el movimiento diferencial del suelo desata este tipo de fallas. La correcta 
selección de la tubería es altamente relevante para evitar que se generen estos problemas.
● Falla longitudinal: ocurre a lo largo de la tubería. El tamaño de la grieta dependerá de la 
causa inicial, como sobrepresión del agua al interior, cargas del terreno y agua congelada.
● Falla explosiva: se debe principalmente al factor corrosión, cuando las paredes de la tube-
ría están debilitadas. Es importante analizar el reemplazo total cuando ocurre este tipo de falla.
● Falla de tipo agujero: También se le atribuye como causa la corrosión, sin embargo, existen 
factores externos que pueden incidir, como por ejemplo un pico que se utilizó mientras se remo-
vía el terreno cuando la tubería estuvo enterrada.
Soluciones al problema
Lo primero es conocer el tipo de falla y los motivos por los cuales ocurrió para poder decidir la 
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mejor opción. Asimismo, un punto crítico a determinar es si se necesita cerrar la línea, o si es pri-
mordial realizar la reparación “en caliente”, siempre que el tipo de fuga lo permita. Este segundo 
escenario nos permite tener un mayor ahorro económico, pues optimizamos recursos al no tener 
que parar la operación, parcial o totalmente.

1.Solución para líneas “en caliente”– sin necesidad 
de cerrar la línea.

● Abrazaderas de unión/reparación: existen varias alternativas en el mercado, pero reco-
mendamos que sean de acero inoxidable para asegurar su versatilidad. La principal ventaja es 
que son multirango y multimaterial, lo que permite que con solo un ejemplar de un diámetro crí-
tico en stock podamos atacar la falla en cualquier línea que ocurra inmediatamente. Ideales para 
fallas circunferenciales y/o de agujero o juntas deterioradas.
2. Soluciones para líneas cerradas: cuando la fuga o condiciones no permiten 

realizar la reparación en caliente, existen las siguientes opciones:

● Vendajes de emergencia: hay distintas opciones y marcas en el mercado, cada una con su 
particularidad. Son sistemas de fácil y rápida instalación, muy similares a colocar una venda en 
alguna parte del cuerpo. El vendaje trae consigo una masilla que cubre el agujero, y de acuerdo 
al procedimiento de cada fabricante se coloca el vendaje encima del agujero hasta lograr su co-
rrecta instalación. La principal ventaja de este sistema es que puede instalarse en zonas curvas. 
Es primordial conocer las características de la operación, ya que estos vendajes tienen presio-
nes y resistencias máximas que debemos conocer para que, en lugar de convertirse en una so-
lución temporal, terminen siendo un problema más.
● Abrazaderas de unión/reparación: ideales para fallas de tipo longitudinal, donde se requie-
ra un cambio de carrete pequeño que se pueda instalar con dos abrazaderas, no necesariamente 
del mismo material dada su principal característica (ser multimaterial y multirango). Al igual que 
todas las soluciones anteriores, es importante conocer las características de la línea para hacer 
una adecuada elección que solucione la fuga por el tiempo mínimo requerido por unidad minera.

Sobre Hidráulica 
      Hidráulica trabaja para consolidarse como la empresa de referencia en el Perú en el sector 
de tuberías, válvulas y conexiones, con un plan de crecimiento y expansión que espera culminar 
este 2021, cuando cumple 30 años de operaciones en nuestro país. El primer paso ha sido el 
proyecto de cambio de nombre -AqaTec es ahora Hidráulica-, que busca posicionar la compañía 
como experta en gestión integral de fluidos, y no solo como proveedora de materiales. 
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