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 El volumen del comercio bilat-
eral entre China y América Lati-
na alcanzó un récord de 307.400 
millones de dólares en 2018, con 
un aumento del 18,9 por ciento 
respecto al año anterior, según 
los datos recién publicados por 
la Administración General de 
Aduanas (AGA) de China.
Los países latinoamericanos apro-
vechan las oportunidades que brinda 
la continua actualización del mer-
cado de consumo chino, diversifican 
sus exportaciones a China y elevan la 
calidad y los precios de los produc-
tos exportados, indicó a Xinhua Sun 
Yanfeng, subdirector del Instituto de 
Estudios Latinoamericanos, parte del 
Instituto de Relaciones Internacion-
ales Contempo-ráneas de China.
       La creciente cuota de productos 
de alto valor agregado, como carne 
congelada, frutas, flores, tabaco y al-
cohol, contribuye al aumento del val-
or de las exportaciones de América 
Latina a China, dijo Sun.
 Por el momento, China es el se-
gundo mayor socio comercial de Amé-
rica Latina. La Comisión Económica 
para América Latina y el Caribe (CE-
PAL) publicó un informe en octubre 
de 2018 en el que declara que China 
es el socio comercial más potente de 
la región latinoamericana y caribeña.
 El valor de las exportaciones de 
China a América Latina sumó 148.790 
millones de dólares el 2018, mientras 
que el de las importaciones se situó 
en 158.610 millones, lo que supuso 
unos incrementos del 13,7 y el 24,1 
por ciento, respectivamente, de acu-
erdo con la AGA.
 “China compró más en América 
Latina de lo que vendió, lo que resultó 
en un déficit comercial que ha con-
tribuido a la recuperación económica 
de América Latina a pesar de la actual 
situación global”, señaló la directora 
del Departamento de Economía del 
Instituto de América Latina de la Aca-
demia de Ciencias Sociales de China, 
Yue Yunxia.

Con la finalidad de promover un mayor entendimiento 
de las relaciones comerciales entre Perú y China, así 
como las oportunidades que presenta el Perú para los 
inversionistas del continente asiático, el Ministerio de 
Relaciones Exteriores, la consultora EY, ProInversión y 
la Cámara de Comercio Peruano-China pre-sentaron la 
“Guía de Negocios e Inversión Perú-China 2019/2020”. 
 Cabe resaltar que esta es la segunda edición de 
la guía, elaborada en  idioma chino mandarín con el 
fin de facilitar el entendimiento de los inversionis-tas 
asiáticos y de la China sobre los diferentes aspectos 
para hacer empresa en el Perú. 
 La relación comercial con China ha ido en ascen-
so, siendo el principal inversor minero en el Perú por 
los últimos 10 años y el principal socio comercial. Es 
de señalar que en los últimos 10 años, desde la en-
trada en vigencia del TLC entre el Perú y China, el com-
ercio entre ambos países se ha triplicado. Hoy China 

es el principal destino de exportaciones 
tradicionales del Perú y, a la vez, el prin-
cipal proveedor de bienes de capital. Es 
importante mencionar también que las ex-
portaciones peruanas a China alcanzaron 
los US$13.2 mil millones en el 2018, 14% 
más que en el 2017. A junio 2019, se re-
portó prácticamente el mismo nivel a igual 
período del año anterior. En el caso de las 
importaciones, estás crecieron 13.5% en 
el 2018; y para este año, mantienen un 
crecimiento de 6% (a junio 2019).
 La “Guía de Negocios e Inversión 
Perú-China 2019/2020” también explora 
los aspectos básicos del Perú, como su 
geografía, cifras de producción, exporta-
ciones y estructura política; además de la 
economía del país y su potencial de cre-

Guía de Negocios e Inversión 
Perú-China 2019/2020. 

cimiento, futuras tendencias, requisi-
tos legales, fiscales y cifras sobre los 
principales sectores productivos del 
Perú.
Para mayor información puede descar-
gar la guía en el siguiente enlace: 

www.ey.com/pe/eyperulibrary

Guía de Negocios Perú-China 2019/2020
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 Zhaojin Mining, una de las mayores mineras de oro de China, tiene como ob-
jetivo duplicar la producción del metal precioso a partir de 2024 a raíz de las adqui-
siciones en el extranjero y puede buscar acuerdos por debajo de US$ 500 millones, 
dijo el jefe de su brazo internacional.Zhaojin, con sede en Shandong, actualmente 
produce alrededor de 650 000 oz / a de oro , dijo Leo Zhao , MD de Zhaojin Inter-
national Mining Co, en un seminario de la Asociación Mundial de Minería de China 
celebrada en Beijing a fines de agosto 2019.
 “Nuestro objetivo en los próximos cinco a ocho años es … 1.3 millones de onzas por año 
de China y proyectos globales”, dijo Zhao, señalando que la mitad de esa producción sería del 
extranjero, frente a casi cero en la actualidad. “Es un desafío, pero es una estrategia emocion-
ante”, agregó.
 Las mineras de China, las impulsoras tradicionales de fusiones y adquisiciones en el sec-
tor del oro, no han realizado adquisiciones de minas de oro en el extranjero hasta el momento en 
2019, según datos de Refinitiv Eikon.
 Sin embargo, Zhaojin a principios de este mes acordó establecer una empresa conjunta 
con PCF Capital Group, con sede en Australia, que identificará posibles oportunidades de fu-
siones y adquisiciones allí.
 “Nuestra prioridad es Australia”, dijo Zhao a Reuters en una entrevista, y agregó que su 

empresa estaba estableciendo una oficina en Perth. “Estamos buscando oportunidades de fu-
siones y adquisiciones en Australia, así como en Canadá, pero el problema en Canadá es la ten-
sión política” con China, explicó.
 Zhaojin tiene una participación del 9,9% en la minera de metales preciosos con sede en Van-
couver Sabina Gold & Silver, comprada por C $ 66,1 millones en enero de 2018.
 Pero las relaciones entre Ottawa y Beijing se han deteriorado desde que Canadá en diciem-
bre pasado detuvo a un ejecutivo del gigante chino de telecomunicaciones Huawei Technologies 
a pedido de Estados Unidos por presuntas violaciones de sanciones contra Irán.
Cuando se le preguntó por el valor aproximado en dólares estadounidenses del tipo de proyecto 
que Zhaojin estaba llevando a cabo, dijo Zhao. “Un billón es demasiado grande. Quizás menos de 
$ 500 millones. Depende”.
 “Lo que más nos gusta es un proyecto pequeño a un precio muy bajo con un gran potencial. 
En Australia hay muchos proyectos grandes con un gran potencial, por lo que pagará más dinero, 
especialmente para producir minas”.Se negó a dar un plazo para la próxima adquisición de la com-
pañía.
 Junto con Fosun International, Zhaojin también se ha relacionado con la adquisición del 
minero ruso GV Gold, que produjo 304 000 oz el año pasado de sus minas en el Lejano Oriente 
ruso.Zhao dijo que su compañía estaba buscando oportunidades en Rusia, pero se negó a comen-
tar sobre un movimiento para GV Gold.

Minera china busca duplicar producción de oro 
mediante fusiones y adquisiciones en el mundo



 Presentación del Estudio del Instituto Peruano de Economía (IPE) sobre “Evaluación de la Estructura Tributaria del sector Minero” en la Sociedad Nacional de Mineria (SNMPE).

El sector minero es uno de los principales contribuyentes del país, pues aportó el 20% de la 
recaudación por impuesto a la renta de las empresas, regalías y otros tributos especiales en 
los últimos 10 años (2009 – 2018), período en el cual pagó más de 85 mil millones de soles en 
impuestos y otros gravámenes según cifras de la Sunat, informó el presidente de la Sociedad 
Nacional de Minería, Petróleo y Energía (SNMPE), Manuel Fumagalli.

 “Las empresas mineras formales que trabajan en el Perú cumplen estrictamente con 
pagar el Impuesto a la Renta (IR), a los dividendos, el Impuesto General a las Ventas (IGV) y 
el Impuesto Selectivo al Consumo (ISC); y además tienen otras cargas específicas como las 
Regalías, el Gravamen y el Impuesto Especial a la Minería”, explicó. En ese sentido, dijo que 
es importante resaltar que el Estudio del Instituto de Economía Peruano (IPE) sobre la “Eval-
uación de la Estructura Tributaria del sector Minero”, revela que una empresa minera en el 
Perú -con una utilidad operativa de 30%-  tiene una carga fiscal de 47%, superior a la vigente 
en nuestros principales competidores como Canadá, Australia y Chile. 

 La minería –informó- representa el 9% del PBI nacional y los aportes de esta industria 
han contribuido a cerrar las brechas sociales que arrastra el país. ”El desarrollo de este sec-

Sector minero pagó más de 85 mil millones de soles en impuestos

SNMPE: CARGA FISCAL PARA EMPRESAS MINERAS EN PERÚ        
LLEGA AL 47% Y ES SUPERIOR A LA DE OTROS PAÍSES MINEROS

tor productivo que es descentralizado, también ha permitido que los gobiernos regionales y 
municipios reciban más de 38 mil millones de soles por concepto de canon y regalías en los 
últimos 10 años”, comentó. 

 Asimismo, Manuel Fumagalli, señaló que el 13% de lo producido por la manufactura na-
cional es adquirido por el sector minero y que las empresas mineras han invertido más de 4 mil 
millones de soles en proyectos sociales en la última década, con el objetivo de acompañar el 
desarrollo socioeconómico de las comunidades vecinas a las unidades de producción.

 “La inversión minera en el Perú se incrementó de manera importante durante las dos 
últimas décadas superando los 63 mil millones de dólares y en los últimos 10 años ha repre-
sentado el 16% de la inversión privada en el país”, manifestó.

 El presidente de la SNMPE brindó estas declaraciones durante la presentación del Estu-
dio sobre la “Evaluación de la Estructura Tributaria del Sector Minero” que elaboró el Instituto 
Peruano de Economía (IPE), con el propósito de dar a conocer una visión general en torno a los 
fundamentos y competitividad de la política tributaria minera en el Perú.

SNMPE: CARGA FISCAL PARA EMPRESAS MINERAS EN PERÚ        
LLEGA AL 47% Y ES SUPERIOR A LA DE OTROS PAÍSES MINEROS



 Ferreyros anunció la ampliación de su portafolio para la minería, que in-
cluirá dos modelos de camiones con capacidad de 400 toneladas y la mayor 
potencia de su clase (4,000 HP). Se trata del nuevo CAT 798 AC, de tracción 
eléctrica, que iniciará operaciones este año en el país, y la renovada versión 
del mecánico CAT 797, que lidera con más del 80% la población de camiones de 
400 toneladas en el Perú, hoy repotenciado para nuestros Andes.
 “Celebramos ocho años de la llegada pionera de los camiones CAT de 400 
toneladas a nuestro país, en el 2011, y lo hacemos aportando dos modelos de 
máxima productividad y potencia: uno de tracción mecánica y otro de tracción 
eléctrica, para atender las diferentes aplicaciones y preferencias de la minería 
en el territorio", destacó Fernando Armas Tamayo, vicepresidente de Gran Min-
ería de Ferreyros.
 Ambos camiones han sido diseñados para ser los más veloces de la cat-
egoría de 400 toneladas, maximizando la productividad en la operación. Están 
accionados por un nuevo motor CAT C175 de 20 cilindros, con potencia de 
4,000 HP y menor ratio de mantenimiento, configurado para operar a grandes 
altitudes y probado con éxito en el Perú, a más de 4,500 metros sobre el nivel 
del mar.
  Con una visión de mejora permanente, las optimizaciones introducidas 
por Caterpillar en ambos modelos recogen la experiencia peruana de los cami-
ones CAT 797F, con más de 3 millones de horas de operación local. A la fe-

Ferreyros amplía portafolio con 2 modelos de 
camiones de 400 ton. más potentes del mundo

cha, unos 120 camiones de este modelo, líderes en su clase, han movido más 
de 2,000 millones de toneladas en la minería nacional.Los gigantes CAT de 
400 toneladas: el 798 AC, de tracción eléctrica, y el renovado 797, de tracción 
mecánica, se sumarán a un parque de más de 700 camiones CAT de diversas 
capacidades de carga, entregados por Ferreyros en el Perú.

Ferreyros amplía portafolio con 2 modelos de 
camiones de 400 ton. más potentes del mundo

Nuevo camión eléctrico CAT 798 AC
 z La minería peruana contará con camiones gigantes CAT tanto de tracción 
eléctrica como mecánica, ambos con una potencia de 4,000 HP
 z Este año iniciará operaciones en Perú el nuevo camión CAT 798 AC, de trac-
ción eléctrica, y la renovada versión del CAT 797, líder en 400 toneladas
 z Con alto foco en la seguridad, está diseñado para una operación estable y 
un frenado rápido, de importancia crítica en operaciones en nieve y lluvia, habitu-
ales en la minería peruana. Incorpora frenos de disco refrigerados por aceite en las 
4 ruedas, que se suman a los convencionales frenos dinámicos.
 z Su alta capacidad de retardo, frenado mixto y sistema de control de trac-
ción contribuyen a elevar la productividad y seguridad en la operación.
Su sistema de tracción eléctrica es íntegramente desarrollado y fabricado por Cat-
erpillar, basado en modelos con 5 millones de horas de operación.



Presidente Piñera inaugura transformación 
de mina Chuquicamata Subterránea

Presidente Piñera inaugura transformación 
de mina Chuquicamata Subterránea

 El Presidente Sebastián Piñera inauguró el  mièrcoles 14 de 
agosto el `proyecto de transformación de Chuquicamata Subter-
ránea. El proyecto estructural de Codelco permitirá extender la 
vida de la operación por 40 años más. Además, tendrá un efecto 
importante en materia de productividad, disminución en contam-
inación y ahorro de energía. 
 Tras realizar un recorrido por las nuevas instalaciones de Chuquicamata 
Subterránea, el Presidente de la República, Sebastián Piñera, junto al ministro de 
Minería, Baldo Prokurica; el Presidente Ejecutivo de Codelco, Nelson Pizarro; y la 
máxima autoridad del Directorio de Codelco, Juan Benavides, rea-lizaron la inau-
guración del proyecto estructural que permitirá extender la vida de la faena minera 
por 40 años más. 
 “Codelco tiene que reinventarse todos los días y lo que estamos haciendo 
hoy al reemplazar lo que fue la mina a rajo abierto más grande del mundo por la 
mina subterránea más moderna del mundo (…) Este proyecto requirió un esfuerzo 
gigantesco, no sólo de US$ 5 mil millones de inversión, sino que un esfuerzo de 
ingeniería en diseño, creatividad, en sintonía con la comunidad, en adaptarse a los 
nuevos tiempos y en asumir las nuevas exigencias”,  dijo Piñera.

 Añadió que “la operación de Chuquicamata Subterránea tendrá un efecto muy 
importante en materia de productividad, disminución en contaminación, ahorro de 
energía y, por lo tanto, es un salto adelante, no solamente de 140 mil toneladas dia-
rias, sino que es la nueva forma de producir”. 
 MINISTRO DE MINERA:ESTE TIPO DE OBRA NO EXISTE EN EL MUNDO
 En tanto, el ministro Baldo Prokurica, destacó que “este tipo de obra no ex-
iste en otras partes del mundo y demuestra lo que somos capaces de hacer.  
La gente de Codelco y los contratistas han transformado la mina a rajo abierto más 
grande del mundo en una mina subterránea, con 14 kilómetros de túnel, con un tre-
mendo esfuerzo y poniendo además la tecnología que existe para ampliar y hacer 
que esta mina pueda tener al menos 40 años más de vida”. 
 En esa línea el ministro de Minería puntualizó que “se debe buscar que Chile 
pueda hacer más y mejor minería y, de esa manera generar muchos más empleos. 
Si todos los proyectos mineros que Chile tiene en cartera suspendidos o judiciali-
zados pudieran salir adelante, sin lugar a duda que en el país no habría ningún ce-
sante”.
 Durante la inauguración, las autoridades apuntaron a los principales desafíos 
de Codelco, señalando que se debe avanzar en acelerar la incorporación tecnológi-
ca, reforzar la seguridad, avanzar en sustentabilidad y, principalmente, aumentar la 
productividad de la estatal. 

Presidente Sebastián Piñera, ministro de Minería, Baldo Prokurica; Presidente Ejecutivo de Codelco, Nelson Pizarro; y otras autoridades e invitados



  Según un estudio elaborado por la Dirección de Estudios y Políticas Públicas de la  Co-
misión Chilena del Cobre (COCHILCO) el comportamiento del precio de metales y sus perspec-
tivas  de corto plazo, es decir para el periodo 2019-2020 se proyecta un balance mundial con un 
ligero superávit, técnicamente un mercado en equilibrio entre oferta y demanda. Esto anticipa que 
el precio debería mantenerse en niveles cercanos a los actuales, proyectándose un precio de US$ 
11,5 por libra en 2019 y de US$ 11 por libra para 2020.
  Los metales analizados Cochilco son: molibdeno, litio, cobalto, oro, hierro y acero. En 
esta oportunidad la editorial MINERIA DEL PERU.COM ofreció la versión completa del estudio de 
COCHILCO en sus dos webs: www.mineriadelperu.com y www.mineriachile.com

Mercado del molibdeno
 El presente informe, que comenzará a publicarse semestralmente, tiene por propósito re-
sumir los principales fundamentos que determinan el comportamiento del precio de metales y sus 
perspectivas de corto plazo, es decir para el periodo 2019-2020. El mercado del molibdeno para 
los próximos dos años se proyecta un balance mundial con un ligero superávit. Esto anticipa que 
el precio debería mantenerse en niveles cercanos a los actuales, proyectándose un precio de US$ 
11,5 por libra en 2019 y de US$ 11 por libra para 2020.

Mercado del Litio
 Se proyecta que el precio del carbonato litio mantenga la tendencia a la baja en el periodo 
2019-2020, a consecuencia de la sobreoferta generada por el ritmo de puesta en marcha de nuevas 
operaciones y expansiones productivas. De hecho, si no se modera la ejecución de nuevas inicia-
tivas productivas, el crecimiento de la oferta superaría con creces la demanda produciéndose un 
importante superávit. Se prevé que el precio para 2019 y 2020 registre una importante corrección 
a la baja. El precio del carbonato de litio (Cif para el mercado chino) se situaría en US$ 7.963 la 
tonelada en 2019, una baja relevante, frente a los U$14.588 estimada para 2018. En 2020 el precio 
US$ 8,125 la tonelada.

Mercado del hierro y acero:  a) Hierro
 El balance mundial del mercado del hierro permanecería en condición de superávit en el 

periodo 2019-2020, aunque representaría menos del 1% de la demanda de cada año. Es probable 
que se mantenga la tendencia de reducción de las importaciones de los principales consumi-
dores mundiales a consecuencia de la desaceleración del crecimiento económico. 
 Por ello los principales productores (Australia y Brasil) están buscando nuevos mercado 
en el sudeste asiático, un ejemplo de ello es Vietnam que comenzó a importar mineral de hierro 
desde 2017. Sin embargo, es poco probable que exista un grupo de países que demande un 
volumen suficientemente grande para compensar el descenso sostenido de las importaciones de 
hierro de China, parte también atribuida al aumento del reciclaje de chatarra.
 El precio del hierro de 62% de contenido de fierro se situaría en US$ 68 por tonelada en 
2018 para bajar a US$ 64 y US$ 63 por tonelada en 2019 y 2020 respectivamente.

b) Acero
 Se prevé que en los tres mercados relevantes para el acero (USA, Europa y China), el pre-
cio promedio anual del acero HRC presente tendencia a la baja. En el periodo 2019-2020 la mayor 
caída se registraría en el mercado estadounidense. Parte de dicho comportamiento proviene de 
los efectos adversos sobre la demanda de acero derivada de la imposición de aranceles espe-
ciales a la importación, cuyo propósito fue proteger la industria local. 
 Para el mercado chino el precio se situaría en US$ 473 y US$ 466 por tonelada en 2019 y 
2020, respectivamente. En tanto en el mercado estadounidense los precios promedios anuales se 
ubicarían en US$ US$ 773 y US$ 680 en 2019 y 2020 respectivamente.

Mercado del oro
 El balance mundial del oro continuaría siendo superavitario en 2019 y 2020, no obstante 
que la demanda de oro por motivación de inversión registraría aumentos de 5,2% en 2019 y de 
casi 20% en 2020 anticipando en parte mejores perspectivas para el precio el metal. Esto apoyado 
por la reducción en el número de alza de la tasa de interés en Estados Unidos. Sin embargo, la 
recuperación del precio sería lenta.En este escenario, para los próximos dos años se prevé que 
el previo del oro registre una moderada tendencia al alza, previéndose que en 2019 se situaría en 
un promedio anual de US$ 1.675 la onza y US$ 1.680 la onza en 2020.

 

Perspectivas 2019-2020:Oro, Hierro, Acero, Litio, Molibdeno Perspectivas 2019-2020:Oro, Hierro, Acero, Litio, Molibdeno



 La innovación tecnológica es una gran oportunidad de desarrollo para 
que nuestro país sea competitivo y asegure su crecimiento económico y social, 
expresó el director ejecutivo de la Sociedad Nacional de Minería, Petróleo y 
Energía (SNMPE), Pablo de la Flor.Durante su intervención en la ceremonia de 
entrega del Premio a la Innovación Tecnológica, que por sétimo año consecu-
tivo, organiza el gremio minero energético, también manifestó que un país sin 
ciencia y poca tecnología está condenado al subdesarrollo.
 Este premio –indicó- tiene como propósito reconocer los esfuerzos reali-
zados por las empresas asociadas a la SNMPE en el desarrollo de productos 
y/o servicios innovadores que aporten en el fortalecimiento de las capacidades 
del capital humano y mejorar la competitividad, productividad, eficiencia y se-
guridad.
 En esta sétima edición del Premio a la Innovación Tecnológica – dijo- que 
se presentaron 22 proyectos técnicos por parte de empresas de los sectores 
minero, de hidrocarburos, eléctrico y servicios asociados al gremio minero en-
ergético.
 En el marco del Décimo Simposium de Tecnología e Innovación del sec-
tor minero energético organizado por la SNMPE se dieron a conocer los nom-
bres de las empresas que resultaron ganadoras del Premio a la Innovación 
Tecnológica, las que compitieron en las categorías Empresa Innovadora, Idea 
Innovadora y Proveedor de Excelencia.
 En la categoría Empresa Innovadora ganó Sociedad Minera Cerro Verde S.A.A. con 
el proyecto “Sistema de alarma de síntesis de voz automática para demoras en equipo de 
mina”; y el segundo puesto fue para Compañía Minera Antamina S.A. con el programa “Sis-
tema anti colisión para palas”.
 En tanto, en la categoría Idea Innovadora, la SNMPE otorgó el primer puesto a Socie-
dad Minera Cerro Verde S.A.A. con el proyecto “Sistema de medición a través de un disposi-

tivo de rastra en espesadores 
de concentrado”; y el segundo 
lugar a la empresa Proyectos de 
Infraestructura del Perú S.A.C. 
con el programa “PDInspector 
– Innovando y transformando la 
cultura preventiva”.
 Y finalmente, en la cat-
egoría Proveedor de Excelen-
cia, el gremio minero energético 
dio como ganador la empresa 
E-Business Interchange Zone 
S.A.C. con el proyecto “B2Min-
ing 3.0”; y el segundo puesto 
lo ocupó la compañía Impala 
Terminals Perú S.A.C. con el 
programa “Automatización del 
proceso de muestreo de con-
centrados de minerales sobre 
camiones”.

SNMPE OTORGA PREMIO A LA INNOVACIÓN TECNOLÓGICA 2019SNMPE OTORGA PREMIO A LA INNOVACIÓN TECNOLÓGICA 2019

 El jurado calificador del Premio a la Innovación Tecnológica del sector Mineroener-
gético, que tuvo como característica ser técnico e independiente, fue integrado por José 
Luis Quiroz, especialista en proyectos de innovación para la Ley de Beneficios Tributarios 
30309 de Concytec; Ana Sobarzo Arteaga, subdirectora de Innovación y Transferencia Tec-
nológica de Concytec; y por Gerard Franz, PhD en diseño de circuitos integrados y evalu-
ador de proyectos de Innovate y del Consejo Nacional de Ciencia, Tecnología e Innovación 
Tecnológica (Concytec).
 El Décimo Simposium de Tecnología e Innovación y el Premio a la Innovación del sec-
tor minero energético, forman parte de las actividades rumbo al PERUMIN 34 que se realizará 
en setiembre en  Arequipa.



Ecuador dio inicio, el jueves 18 de julio,  a su megaminería con la extracción de con-
centrado de cobre en la mina Cóndor-Mirador, situada en el sector de Tundayme, en 
el sureste de la Amazonía del país, cerca de la frontera con Perú.
 Esta mina a cielo abierto, que empezará a producir unas 10.000 toneladas de 
material mineralizado, se ubica en la cordillera del Cóndor, un ramal montañoso 
amazónico que fue escenario de una antigua disputa limítrofe entre Ecuador y 
Perú.                      La 
empresa ecuatoriano-china Ecuacorriente S.A. (ECSA), que opera la mina, prevé ex-
tender el volumen de procesamiento a 60.000 toneladas diarias hasta fines de este 
año, según señaló el ministro de Recursos Naturales No Renovables, Carlos Pérez.
 El material rocoso que se extraiga de la mina irá hasta una instalación indus-
trial (Planta de Beneficio) situada en las faldas del cerro, donde se reducirá la piedra 
hasta finas partículas de cobre concentrado.
 El complejo industrial, como una pequeña ciudad enclavada en una pequeña 
meseta, está coronado por una gran edificación que guarda los inmensos molinos y 
dispositivos industriales, como un enorme amasijo de calderos, tuberías y hierros, 
donde se reduce la roca.Un 10 por ciento del material procesado será trasladado 
por vía terrestre hasta el puerto de Guayaquil, desde donde se exportará hasta las 
plantas de refinado de cobre en China.
 La inauguración de la fase de extracción del material mineralizado estuvo a 
cargo de los directivos de la empresa Ecuacorrientes, así como del ministro Pérez, 
y de Hu Jinag Dong, CEO de la filial china.
 Autoridades nacionales, directivos de la empresa y líderes indígenas de las 
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localidades aledañas también participaron en la inauguración de la fase de explo-
tación minera que, según sus funcionarios, quiere convertirse también en un hito de 
desarrollo sostenible con el medioambiente y el entorno social.
 “Hoy es un hito histórico para el país porque empieza la producción industrial” 
de yacimientos mineros, indicó Pérez al recordar que el proyecto supone la extrac-
ción de minerales en los próximos 30 años.Este proceso, añadió, redundará también 
en el desarrollo de la zona de influencia del proyecto que aportará un 60 por ciento 
de las regalías para el progreso de la zona.
 Desde el inicio del proyecto en 2014, la entrega de beneficios en esa área ha 
sumado unos 80 millones de dólares y se espera en las próximas semanas un nuevo 
desembolso de 15 millones, según las autoridades.
 El ministro Pérez aseguró que, por la falta de una planta de refinado de cobre 
en el país, el material procesado irá por ahora a las plantas en China, aunque dijo 
que Ecuador estudiará la posibilidad de construir una refinería de cobre, si así lo 
demandara la producción nacional.Recordó que en el país hay varios “proyectos 
estratégicos” de extracción de minerales, como Fruta del Norte, para obtener oro y 
plata, o Llurimagua y Cascabel, de cobre.
 El gerente de la mina Cóndor-Mirador de Ecuacorriente, Ángel Cueva, señaló 
que la inauguración del procesamiento de concentrado de cobre es importante para 
el país porque supone un nuevo hito de desarrollo después del llamado “boom pe-
trolero”, en la pasada década de los años setenta.Cueva recordó que es China el país 
que en la actualidad posee las más importantes plantas de procesado de cobre, y 
dijo que en América Latina hay unidades menores en Chile y Perú.



 Codelco es la única empresa minera en el mundo desde la 
oleada nacionalista de los sesenta que aún es propiedad del Esta-
do. Hoy, tras décadas gozando de altas leyes, de poner en marcha 
nuevos yacimientos y generar excedentes cuantiosos, enfrenta 
una situación radicalmente distinta y muy compleja.
 
 Existe una fuerte presión de costos debido a la caída en sus leyes de mineral, 
yacimientos más profundos, minerales e impurezas más duras y complejas de proc-
esar, junto con regulaciones ambientales y acceso a recursos hídricos cada vez más 
estrictos. 

 La operación de Codelco se ha encarecido más y más, sumado a la necesidad 
de grandes inversiones para completar los denominados “proyectos estructurales” 
y mejorar infraestructura muy antigua: plantas y fundiciones, entre otros. Un ejem-
plo de estos problemas es la baja de 106.000m o 12% en la producción de Codelco 
en el primer semestre de 2019, comparado con el mismo período en el año anterior.

 La falta de financiamiento adecuado de la empresa debido al retiro de todas 
sus utilidades por parte del Estado, ha generado tremendas desventajas competiti-

Camino desafiante para CODELCO
vas, en comparación con las prácticas de una adecuada estrategia y gestión em-
presarial de otras empresas mineras.

 De esta forma, al deterioro de las condiciones naturales debemos sumar las 
dificultades para manejar esa nueva realidad causada por una política de Estado 
que no ha variado desde la creación de la empresa. El dueño de Codelco se resiste 
a ver este nuevo escenario y continua exigiendo los beneficios de siempre por la 
vía de los excedentes.

 Es una ecuación muy difícil de resolver. Por una parte se le exige a Codelco 
comportarse como una institución sujeta a todas las restricciones de un servicio 
público y, al mismo tiempo, que tenga los rendimientos de una empresa competi-
tiva. Los niveles de libertad en términos de políticas para que la gestión de la em-
presa se adecúe a las nuevas exigencias del mercado son mínimos.

 Es evidente la necesidad de un gran acuerdo nacional para continuar me-
jorando el Gobierno Corporativo de Codelco, de modo que pueda aprovechar el 
enorme potencial que significa ser la empresa con las mayores reservas de cobre 
del mundo. Este acuerdo debe darle las herramientas políticas y financieras para 
que pueda operar e invertir según el plan de desarrollo que se defina y, al mismo 
tiempo, que existan mecanismos potentes, rigurosos y eficaces para controlar y 
evaluar el desempeño de la empresa.

 El reciente nombramiento de Octavio Araneda como Presidente Ejecutivo de 
Codelco, simultáneo a la derogación de la Ley Reservada del Cobre, constituye 
una excelente oportunidad para pensar el futuro de la empresa en una perspectiva 
de continuidad y cambio.

 La competitividad de Codelco, bastante deteriorada en los últimos años, a 
pesar de los esfuerzos realizados, indica que se requieren cambios mayores para 
revertir la tendencia. Generar las confianzas necesarias implica mejorar la gestión 
interna como una prioridad, lo que va a requerir de apoyo político para generar la 
voluntad de cambio. En la medida que se avance, el apoyo monetario será indis-
pensable, de manera de aliviar la deteriorada situación financiera de Codelco, para 
enfrentar el desarrollo y la ejecución de sus proyectos estructurales y el pago de 
intereses sobre de la alta deuda existente.
 La destacada trayectoria de Octavio Araneda en Codelco, su profundo cono-
cimiento de la realidad de la empresa y de los aspectos positivos que deben man-
tenerse, constituye un capital indispensable para acometer seriamente la transfor-
mación requerida.
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 La octava versión del evento ASIA COPPER WEEK 2019, 
uno de los principales encuentro del cobre realizado en China 
entre el 19 y 22 de noviembre, reúne a unas 2.000 personas, 
en torno a las campañas de venta de concentrado de cobre al 
gigante asiático, junto con estrechar los vínculos comerciales 
entre dicho país y los países proveedores.
 
 La guerra comercial entre Estados Unidos y China, así como el crecimien-
to de éste país y su impacto en la demanda por el metal estarán en el centro de 
esta nueva versión de Asia Copper Week, encuentro organizado en China por 
CESCO, China Nonferrous Metals Industry Association y Metal Challenge, que 
se ha convertido en uno de los más esperados del año.
 
 Los máximos ejecutivos de la industria minera y del cobre mundial podrán 
participar de cuatro reuniones: 15th Copper Conference (19-20 de noviembre) 
organizada por Fast Markets MB; 8th CEO SUMMIT (21 de noviembre); 8th Asia 
Copper Dinner (21 de noviembre) e International Wrought Copper Council & 
Shanghai Futures Exchange China Copper Seminar, (22 de noviembre).

 Alejandra Wood, directora ejecutiva de CESCO, señala que Asia Copper 
Week tiene la misión de seguir profundizando la relación con China, país con 
el que Chile tiene una relación comercial estrecha en torno a la minería, “Esta-
mos organizando la octava versión de este evento y vemos que la cooperación 
entre ambas naciones es cada vez más madura. Al mismo tiempo es fundamen-
tal comprender de primera fuente cuáles son los pronósticos de demanda por 
parte de China, el principal consumidor de cobre en el mundo. Sabemos que 
este año uno de los principales temas a tratar será el desafío de la tensión com-
ercial entre dos grandes potencias, como son China y Estados Unidos”.

 Ya han confirmado su participación en Asia Copper Week Anthony Lea, 
presidente de ICA; Paul White, secretario general de ICGS; Akira Miura, presi-
dente y CEO de Pan Pacific Copper; Javier Targhetta, presidente de Atlantic 
Copper; Juan Benavides, presidente del directorio de CODELCO; Ruben Fer-
nandes, CEO de Metales Base de Anglo American; Roland Harings, CEO de Au-
rubis; Tetsuro Sakai, presidente de Compañía de Metales Mitsubishi Materials 
Corporation y Donald Lindsay, president y CEO de Teck Resources Limited

ASIA COPPER WEEK 2019 recibirá en 
China a líderes de industria del Cobre

 El 21 de noviembre de 2019 se realizará en Shangai. China, la octava versión de 
ASIA COPPER WEEK, encuentro empresarial que reunirá a los lìderes mundiales de 
la industria de la minería del cobre.ASIA COPPER WEEK es organizado anualmente  
por el CENTRO DE ESTUDIOS DE LA MINERIA DEL COBRE (CESCO).   
  En esta oportunidad el encuentro contarà con la participación de más de 
1,800 asistentes, cerca de 100 expositores y la realización de mùltiples reuniones 
bilaterales con paticipantes provenientes de distintos países  del mundo.   
  CHINA, POTENCIA GLOBAL: China ingresó a la Organización Mundial 
del Comercio en el año 2001. En 2009 ya era la primera potencia exportadora del mundo y su con-
tinuo crecimiento la consolidó como la segunda economía del planeta. Por más de una década 
y hasta el 2014, los precios de los commoditties sostuvieron niveles inéditos producto de este 
crecimiento del gigante asiático.En 2018 China creció un 6,6%, su nivel más bajo en las últimas 3 
décadas, pero aun así eclipsó a otras grandes economías. Según las proyecciones a largo plazo 
de la OCDE, China seguirá siendo el principal contribuyente al crecimiento del PIB mundial por 
un gran margen en el corto plazo aumentando del 27,2% al 28,4% para 2023. Además, China es el 
mayor socio comercial de más de 120 economías.

ASIA COPPER WEEK 2019 recibirá en 
China a líderes de industria del Cobre



PERU: CAE EXPORTACION DE COBRE  
12.9% EN EL PRIMER SEMESTRE 2019
 Las exportaciones cupríferas sumaron 6,652 millones de dólares de enero 
a junio  del 2019, cifra que refleja una caída de 12.9% con relación a igual perio-
do del año 2018 (US$ 7,636 millones), informó la Sociedad Nacional de Minería, 
Petróleo y Energía (SNMPE).
 El gremio minero energético precisó que las exportaciones de cobre (US$ 
6,652 millones) representaron el 29.5% de las exportaciones totales del Perú 
que llegaron a 22,563 millones de dólares en el primer semestre del año. 
 Asimismo, explicó que las exportaciones cupríferas significaron el  50.2% 
de las exportaciones mineras que ascendieron a 13,262 millones de dólares de 
enero a junio último.
 La SNMPE indicó que las exportaciones del metal rojo ascendieron a US$ 
1,182 millones en junio, monto 16.6% menor al reportado en el mismo mes del 
2018  (US$ 1,417 millones).
 Los principales mercados destino de las exportaciones cupríferas fueron 

China, Japón y Corea del Sur.
 En tanto, las exportaciones auríferas alcanzaron los 3,850 millones de 
dólares de enero a junio 2019. Lo que significó una caída de 8.2% con relación 
a similar periodo del 2018 (US$ 4,194 millones).
 Las exportaciones de oro en el mes de junio último sumaron US$ 688 mil-
lones, lo que significó una reducción de  4% con relación a similar mes del 2018 
(US$ 716 millones). Los principales mercados destino de las exportaciones 
auríferas son India, Suiza y Estados Unidos.
 La SNMPE dio a conocer que en el primer semestre del año 2019 las ex-
portaciones mineras llegaron a US$ 13,262 millones, lo que significó un de-
scenso de  11.1% con relación a similar periodo del 2018 (US$ 14,916 millones).
 El gremio minero energético comentó que la caída del valor de las ex-
portaciones mineras se debió al impacto de la reducción de los precios de los 
metales y a menores volúmenes  de exportación y producción.
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 Al cierre del primer semestre del año 2019, la producción nacional de co-
bre, plomo, estaño y molibdeno registró un incremento de 1.6%, 9.9%, 13.9% y 
1%, respectivamente, con relación al mismo periodo del 2018, de acuerdo a la 
última edición del Boletín Estadístico Minero del Ministerio de Energía y Minas 
(Minem).

 La producción nacional cuprífera acumulada de enero a junio registró una 
variación positiva de 1.6%, con respecto al mismo periodo del año anterior, 
pese a que en junio registró una disminución interanual de 4%, producto de la 
menor ley de mineral tratado por algunas unidades.

 En el periodo analizado, la empresa Sociedad Minera Cerro Verde S.A.A. 
se ubicó como la principal empresa productora de cobre, con una participación 
del 19.8%. En segundo y tercer lugar se ubicaron Compañía Minera Antamina 
S.A. y Southern Perú Copper Corporation, con participaciones de 19% y 16.2%, 
respectivamente.

 A nivel regional, Arequipa ocupó el primer lugar en la producción de este 
metal con una participación del 20% del total nacional, seguido de Áncash con 
una participación del 19.3%, y de Apurímac, en tercer lugar, con una partici-
pación del 15.6%.
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 En tanto, la producción de plomo reportó en junio un incremento inter-
anual de 5.1% respecto al mismo mes del año pasado y sumó durante el primer 
semestre de 2019 un incremento de 9.9%, versus similar periodo del 2018.

 A nivel de empresas, Sociedad Minera El Brocal S.A.A. se mantiene como 
principal empresa productora de este metal, con una participación de 9.8%. En 
segundo lugar se ubicó Compañía de Minas Buenaventura S.A.A., con una par-
ticipación de 9.1%.

 De acuerdo a la estadística preparada por la Dirección de Promoción Min-
era del Minem, a nivel de las regiones, Pasco ocupó el primer lugar en la pro-
ducción de ese metal, con una participación del 33.2%, seguido por Lima y 
Junín, con participaciones del 16% y 15%, respectivamente.

 El Boletín Estadístico detalla también que la producción de estaño reportó 
un incremento interanual de 3.4% en comparación a junio del año pasado. El 
resultado obedeció al mejor desempeño de Minsur S.A., la única productora de 
estaño a nivel nacional. La producción acumulada del primer semestre del año 
creció 13.9% frente al mismo periodo del 2018. Cabe precisar que Puno concen-
tra la totalidad de producción de este metal.
 
 Finalmente, el documento detalla que la producción nacional de molib-
deno reportó en junio un incremento interanual de 19.4%, fruto de los mayores 
niveles de producción registrados por Southern Perú Copper Corporation 
(87.4%) y Minera Las Bambas S.A. (17.4%).

 A nivel de regiones, Arequipa ocupó el primer lugar en la producción del 
metal, con una participación del 51%; Tacna y Moquegua se ubicaron en seg-
undo y tercer lugar, con participaciones del 18.5% y 11.0%, respectivamente.
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 El magnate de la tecnología reveló los desarrollos de 
su startup Neuralink para crear interfaces cerebro-máquina: 
hilos y máquina de coser que conectan el cerebro con chips 
y computadores.           
   
  Luego de varios años oculto en el misterio, el cofundador de  
Pay Pal y Tesla, Elon Musk, reveló el último desarrollo de su startup 
Neuralink: conectar el cerebro humano con computadores. La nueva 
tecnología instalaría chips en los cerebros de personas con proble-
mas de movilidad o con parálisis,habilitándoles para controlar dis-
positivos con sus pensamientos.

 El avance de Neuralink que permitiría crear interfaces cerebro-máquina 
son los “hilos” flexibles, que cuentan con un ancho entre 4 a 6 μm. Es decir, 
el dispositivo es tan delgado como un cuarto de un cabello humano que no 
dañaría el cerebro al ser instalado.

 Estos hilos serían integrados en el cerebro para recopilar “hasta 3,072 
electrodos por conjunto distribuidos en 96 subprocesos”. Toda la información 
sería transmitida a un aparato situado junto a la cabeza y, posteriormente, en-
viada a un computador.

 Además de los “hilos”, Musk también presentó la “máquina de coser”. 
El dispositivo, que todavía está en proceso de desarrollo, está encargado de 
realizar perforaciones e incrustrar los hilos, sin dañar vasos sanguíneos o el 
cerebro.

 Neuralink fue fundada en 2017 con el objetivo de tratar distintos trastor-
nos cerebrales. La compañía ha estado trabajando con ratones con implanta-
ciones de pequeños electrodos en el cerebro para grabar la actividad cerebral. 

 Según Musk, con la aprobación de la Administración de Alimentos y Med-
icamentos de Estados Unidos, comenzarían a realizar pruebas en seres hu-
manos desde el próximo año.






